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บทคัดย่อ 

การศึกษาครั้งนี้มีวัตถุประสงค์ (1) เพื่อศึกษาต้นทุนวงจรชีวิตและผลตอบแทนของผลิตภัณฑ์จาก
ตาลโตนด และ (2) เพื่อวิเคราะห์ต้นทุนและผลตอบแทนทางการเงินของผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด ในตำบลเกย
ไชย อำเภอชุมแสง จังหวัดนครสวรรค์ กลุ่มตัวอย่าง คือ ผู้ประกอบการแปรรูปผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด ตำบล
เกยไชย จำนวน 20 สถานประกอบการ เก็บรวบรวมข้อมูลโดยใช้แบบสัมภาษณ์แบบมีโครงสร้าง วิเคราะห์
ข้อมูลโดยใช้สถิติเชิงพรรณนา ประกอบด้วย ค่าความถี่ ร้อยละ ค่าเฉลี่ย และการวิเคราะห์ต้นทุนและ
ผลตอบแทน 

ผลการศึกษา พบว่า (1) ต้นทุนวงจรชีวิตของผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด โดยผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึกใช้
ต้นทุนรวมเฉลี่ย 33,440.12 บาทต่อเดือน ส่วนผลิตภัณฑ์น้ำตาลสดมีต้นทุนรวมเฉลี่ย จำนวน 21,323.32 บาท
ต่อเดือน  ผลตอบแทนจากผลิตภัณฑ์ที่ให้รายได้สูงสุด คือ น้ำตาลปึกเป็นจำนวนเงินเฉลี่ย 50,706.00 บาทต่อ
เดือน และน้ำตาลสดเป็นจำนวนเงินเฉลี่ย 31,080.00 บาทต่อเดือน (2) อัตรากำไรสุทธิของผลิตภัณฑ์จาก
ตาลโตนด พบว่า ผลิตภัณฑ์น้ำตาลสด มีอัตรากำไรสุทธิเฉลี่ยต่อเดือน ร้อยละ 31.39 และผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึก 
มีอัตรากำไรสุทธิเฉลี่ยต่อเดือน ร้อยละ 34.05 ส่วนอัตราผลตอบแทนจากการลงทุน พบว่า ผลิตภัณฑ์น้ำตาล
สด มีอัตราผลตอบแทนจากการลงทุนเฉลี ่ยต่อเดือน ร้อยละ 8.91 และผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึก มีอัตรา
ผลตอบแทนจากการลงทุนเฉลี่ยต่อเดือน ร้อยละ 13.86 และปริมาณการขาย ณ จุดคุ้มทุนของผลิตภัณฑ์
น้ำตาลสดจำนวนเฉลี่ยเท่ากับ 103 ขวดต่อเดือน และผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึกเฉลี่ยเท่ากับ 16 กิโลกรัมต่อเดือน 
โดยมูลค่า ณ จุดคุ้มทุนของผลิตภัณฑ์น้ำตาลสด ต้องทำยอดขายให้ได้ 2,060.00 บาทต่อเดือน และผลิตภัณฑ์
น้ำตาลปึก ต้องทำยอดขายให้ได้ 960.00 บาทต่อเดือน  ดังนั้น จากผลการศึกษาทุกด้านของการวิเคราะห์
ชี้ให้เห็นในเชิงปริมาณว่า ผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึกเป็นผลิตภัณฑ์ที่คุ้มทุนมากกว่าผลิตภัณฑ์น้ำตาลสด  

 
คำสำคัญ: ตน้ทุนวงจรชีวิต, ผลตอบแทนผลิตภัณฑ,์ อัตรากำไรสุทธ,ิ ผลตอบแทนจากการลงทุน, จดุคุ้มทุน
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Abstract 
This research studied 1) To study the life cycle costs and returns of products made 

from Palmyra Palm.  2) To analyze the financial costs and returns of Palmyra Palm products 
in Koei Chai Sub district, Chum Saeng District, Nakhon Sawan Province. The population consists 
of 20 entrepreneurs who process products from Palmyra Palm products in Koei Chai Sub 
district. Data were collected using structured interviews. The data were analyzed using 
descriptive statistics, including frequency, percentage, mean and cost-benefit analysis. 

 The study found that: (1) The life cycle cost of products from sugar palm shows that 
the average total cost for palm sugar is 33,440.12 THB per month, while the average total cost 
for palm juice is 21,323.32 THB per month. The highest revenue product is palm sugar, with 
an average income of 50,706.00 THB per month, followed by palm juice, with an average 
income of 31,080.00 THB per month.  (2) The net profit margin of sugar palm products shows 
that palm juice has an average monthly net profit margin of 31.39%, while palm sugar has an 
average monthly net profit margin of 34.05%. The return on investment (ROI) for palm juice is 
an average of 8.91% per month, and for palm sugar, it is an average of 13.86% per month. 
The breakeven sales volume for palm juice is an average of 103 bottles per month, and for 
palm sugar, it is an average of 16 kilograms per month. The breakeven value for palm juice 
requires sales of 2,060.00 THB per month, and for palm sugar, it requires sales of 960.00 THB 
per month. Therefore, the quantitative analysis indicates that palm sugar is a more cost-
effective product compared to palm juice. 

 
Keyword: Life Cycle Costs, Return, Net Profit Margin, Return on Investment, Break-Even Point 
 
บทนำ 

อำเภอชุมแสง เป็นอำเภอที่เก่าแก่อำเภอหนึ่งในจังหวัดนครสวรรค์ เป็นแหล่งอุดมสมบูรณ์ไปด้วยพืช
พันธุ์ไม้นานาชนิด  และยังเป็นศูนย์รวมของแม่น้ำ 2 สาย ได้แก่ แม่น้ำยมและแม่น้ำน่าน  ซึ่งเป็นพื้นที่ราบลุ่ม
เหมาะสำหรับการประกอบอาชีพเกษตรกรรมสะท้อนให้เห็นถึงความเจริญรุ่งเรืองของอำเภอชุมแสงทั้งทางด้าน
การค้า การเกษตร การคมนาคมขนส่งทางรถไฟในอดีตกว่า 100 ปี  นอกจากนี้อำเภอชุมแสงยังมีเอกลักษณ์
วัฒนธรรมที่หลากหลายในท้องถิ่นที่สืบทอดกันมาเป็นเวลาช้านาน ได้แก่ งานประจำปีเจ้าพ่อเจ้าแม่งานอำเภอ
ชุมแสง งานปิดทองไหว้พระและห่มผ้าองค์หลวงพ่อพระบรมธาตุเจดีย์ 656 ปี งานเทศกาลกินตาลวัดเกยไชย
เหนือ ถือเป็นเมืองท่องเที่ยวชุมชนในจังหวัดนครสวรรค์  (ภูมิปัญญาท้องถิ่นทั่วไทย, 2564) โดยเฉพาะชุมชน
ต่าง ๆ สร้างศักยภาพในการส่งเสริมให้เป็นหมู่บ้านท่องเที่ยวชุมชน ซึ่งมีความโดดเด่นด้านวัฒนธรรม วิถีชีวิต
ท้องถิ่น โดยเฉพาะผลผลิตจากต้นตาลโตนดเป็นผลิตภัณฑ์ที่สร้างอาชีพสืบทอดกันมาตั้งแต่สมัยบรรพบุรุษ
จนถึงปัจจุบัน  
          บ้านเกยไชย ตำบลเกยไชยเป็นตำบลหนึ่งที่อยู่ในอำเภอชุมแสงจังหวัดนครสวรรค์ เป็นพื้นที่ราบลุ่ม
เหมาะสำหรับการประกอบอาชีพเกษตรกร ชาวบ้านมีอาชีพทำนา ทำไร่ และทำสวนตาลโตนด ทำการขยาย
อาชีพเพื่อส่งเสริมอุตสาหกรรมระดับครัวเรือน  ผ่านการนำผลผลิตจากต้นตาลโตนดมาแปรรูปเป็นผลิตภัณฑ์ 
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ซึ่งการทำผลิตภัณฑ์น้ำตาลโตนดในตำบลเกยไชยมีความเป็นมาอย่างยาวนาน เป็นภูมิปัญญาท้องถิ่นที่สืบทอด
กันมาหลายชั่วอายุคน เดิมทีการผลิตน้ำตาลโตนดเป็นส่วนหนึ่งของวิถีชีวิตและเศรษฐกิจท้องถิ่น ชาวบ้านใน
พื้นที่เกยไชยนิยมปลูกต้นตาลเพื่อนำผลผลิตมาแปรรูปเป็นน้ำตาลโตนด การเก็บน้ำตาลจากตาลนั้นใช้
กระบวนการที่ค่อนข้างละเอียดอ่อนและต้องการทักษะพิเศษ สืบทอดผ่านรุ่นสู่รุ่น  ในช่วงหลังสงครามโลกครั้ง
ที่สอง การผลิตน้ำตาลโตนดในพื้นที่นี้เริ่มเปลี่ยนแปลงจากวิถีแบบดั้งเดิม เนื่องจากการพัฒนาอุตสาหกรรมและ
การเข้าถึงของเทคโนโลยีการเกษตรใหม่ ๆ อย่างไรก็ตาม ชาวบ้านบางส่วนยังคงยึดถือวิธีการผลิตแบบดั้งเดิม 
เพื่อรักษาความเป็นเอกลักษณ์ของผลิตภัณฑ์น้ำตาลโตนดจากเกยไชย   ในปัจจุบันการผลิตน้ำตาลโตนดใน
ตำบลเกยไชยได้รับการส่งเสริมในเชิงเศรษฐกิจเพื่อให้เป็นสินค้าท้องถิ่นที่สามารถแข่งขันในตลาดได้ มีการ
รวมกลุ่มชุมชนในการผลิตและแปรรูปน้ำตาลโตนดเพื่อเพิ่มมูลค่า มีการส่งออกผลิตภัณฑ์ไปยังต่างจังหวัดและ
ต่างประเทศ ผลิตภัณฑ์ที่ได้รับการยอมรับในคุณภาพและความเป็นเอกลักษณ์ เป็นที่ต้องการของตลาดอยู่
เสมอ ผลิตภัณฑ์จากตาลโตนดอำเภอชุมแสง จังหวัดนครสวรรค์ จึงต้องมีเทคนิคการนำสินค้ามา แปรรูปเป็น
ขนมตาล และจาวตาล ตาลเชื่อม น้ำตาลเมา น้ำตาลปึก น้ำตาลปี๊บ ไอศกรีมน้ำตาลสด ได้แก่ ผลิตภัณฑ์
น้ำตาลสด และผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึก แต่ในขณะเดียวกันยังมีการอนุรักษ์วัฒนธรรมและภูมิปัญญาการผลิตแบบ
ดั้งเดิม โดยในปี พ.ศ. 2565 - 2566 ตำบลเกยไชยมีต้นตาลโตนดประมาณ 7,800 ต้น (สุพจน์ สุนา และคณะ, 
2566) โดยในสมัยก่อนได้ทำตาลโตนดไว้บริโภคและแลกเปลี่ยนกันในหมู่บ้าน แต่ต่อมามีการสร้างถนนสาย
ชุมแสง – นครสวรรค์ ตำบลเกยไชยจึงเป็นทางผ่านของถนนเส้นนี้  ชาวบ้านจึงได้นำผลิตภัณฑ์ต่าง ๆ มา
จำหน่ายอยู่ริมทาง  เกิดเป็นอาชีพเสริมที่อยู่เรียงราย เปลี่ยนหน้าบ้านเป็นหน้าร้านขายผลิตภัณฑ์ของตนเอง 
ซึ่งผลผลิตจากตาลโตนดที่เป็นผลิตภัณฑ์ได้กลายเป็นที่ยอมรับและมีชื่อเสียง ได้แก่ น้ำตาลปึก น้ำตาลสด และ
ในปัจจุบันได้มีการดูแลรักษาต้นตาลโตนด  ซึ ่งการดูแลรักษาต้นตาลโตนดเป็นสิ ่งสำคัญที่ส่งผลต่อการ
เจริญเติบโตและผลผลิตของต้นตาลโตนด พร้อมกันนั้น มีการประยุกต์ความรู้ทางวิทยาศาสตร์และความรู้
ทางด้านอื่น ๆ มาใช้อย่างมีระบบ เกิดประโยชน์สูงสุดต่อการยืดอายุของต้นตาลโตนด  เพื่อให้ต้นตาลโตนด
ออกผลผลิตและสามารถนำไปผลิตแปรรูปผลิตภัณฑ์จากตาลโตนดที่เป็นความต้องการของตลาดได้อย่าง
ต่อเนื่อง  ในปัจจุบันได้มีการดัดแปลงผลิตภัณฑ์จากตาลโตนดให้เข้ากับยุคสมัยและความต้องการของผู้บริโภค
อย่างต่อเนื่อง ทำให้ต้นทุนของผลิตภัณฑ์นั้นสูงขึ้นไปกว่าเดิม (รอฮานา แวดอเลาะ, 2565) อย่างไรก็ตาม
วิธีการที่จะควบคุมต้นทุนของผลิตภัณฑ์ไม่ให้สูงขึ้นนั้น คือ การนำทรัพยากรในพื้นที่ที ่มีอยู่มาใช้ให้เกิด
ประโยชน์สูงสุด โดยนำนวัตกรรมในชุมชนที่มีอยู่มาดัดแปลง แปรรูป เพื่อลดต้นทุนของผลิตภัณฑ์ได้ และ
นอกจากนี้หน่วยงานภาครัฐยังให้การสนับสนุนการแปรรูปผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด เพื่อให้เกิดการดำรงรักษา
อนุรักษ์และสานต่อเอกลักษณ์ผลิตน้ำตาลโตนด น้ำตาลปึกเป็นภูมิปัญญาท้องถิ่นให้คงอยู่ต่อไป อีกทั้งยังเป็น
การส่งเสริมสนับสนุนเศรษฐกิจชุมชน ให้ชุมชนมีรายได้ ช่วยเหลือซึ่งกันและกัน รวมไปถึงการบริหารจัดการ
ด้านการผลิต การคำนวณต้นทุนการผลิตที่เหมาะสม การกำหนดราคาจำหน่าย มุ่งเน้นจุดสำคัญให้เกิดการลด
รายจ่ายและเพิ่มรายได้ให้กับชุมชนของตนเองได้  
          การบริหารจัดการด้านการผลิต ถือเป็นส่วนหนึ่งที่สำคัญในการบริหารจัดการให้ได้มาซึ่งกระบวนการ
แปลงสภาพในการสร้างสรรค์ผลิตภัณฑ์สิ่งต่าง ๆ ให้มีคุณค่ามากขึ้น เพื่อตอบสนองความต้องการของลูกค้าให้
ได้มากที่สุด โดยการใช้ทรัพยากรต่าง ๆ ที่มีอยู่อย่างคุ้มค่าและประหยัด ประกอบด้วย กำลังการผลิต กำลังคน 
การบริหารจัดการเกี่ยวกับวัตถุดิบ วัสดุที่เกี่ยวข้องในการผลิตต่าง ๆ รวมไปถึงเครื่องจักรและอุปกรณ์ต่าง ๆ 
ด้วย ทรัพยากรต่าง ๆ ที่เกี ่ยวข้องกับการผลิตข้างต้นจะเกี่ยวข้องกับต้นทุนที่เกิดขึ้นในระหว่างการผลิต         
ซึ่งต้นทุนที่เกี่ยวข้องกับการผลิต ผู้ประกอบการจะต้องมีการบริหารต้นทุนให้เป็นไปตามกลยุทธ์ที่สถาน
ประกอบการนั้นได้วางแผนไว้ ผู้บริหารควรตระหนักถึง ความสำคัญของข้อมูลทางการบัญชี โดยเฉพาะข้อมูล
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เกี่ยวกับต้นทุน จะเป็นประโยชน์ต่อการตัดสินใจ ดังนั้น การจัดการต้นทุนอย่างมีประสิทธิภาพ รวมถึงการใช้
เทคโนโลย ี ใหม ่  ๆ ในการผล ิต สามารถช ่วยเพ ิ ่ มผลผล ิตและผลตอบแทนให ้ก ับเกษตรกรได้   
(ธีรชัย เจริญสุข, 2561) 
          จากที่กล่าวมาข้างต้นทำให้ผู้ศึกษาเรื่อง “การวิเคราะห์ต้นทุนวงจรชีวิตและผลตอบแทนผลิตภัณฑ์จาก
ตาลโตนด ตำบลเกยไชย อำเภอชุมแสง จังหวัดนครสวรรค์” เล็งเห็นถึงความสำคัญของการบริหารต้นทุนใน
การผลิตประกอบกับผู้ประกอบการที่ผลิตผลิตภัณฑ์จากตาลโตนดส่วนใหญ่ไม่เคยคำนวณต้นทุนการผลิต 
เนื่องจากผลิตตามความเคยชินในฐานะอุตสาหกรรมครัวเรือน การขาดการคำนวณต้นทุนนี้อาจนำไปสู่ปัญหา
ทางการเงินโดยไม่รู้ตัว ดังนั้น ผู้ประกอบการจึงควรให้ความสำคัญกับการบริหารต้นทุนอย่างจริงจัง และ
ตระหนักถึงข้อมูลทางการบัญชี  โดยเฉพาะข้อมูลต้นทุนที่เกิดขึ้นจากการผลิตผลิตภัณฑ์ โดยผู้ศึกษาจะนำเอา
แนวคิดเกี่ยวกับต้นทุนวงจรชีวิต (Life Cycle Costing) มาใช้ในการศึกษา ซึ่งต้นทุนวงจรชีวิตเป็นแนวคิดที่
เกี่ยวกับการคำนวณต้นทุนผลิตภัณฑ์ที่ให้ความสำคัญกับการดำเนินงานในระยะยาว มีการนำเอาต้นทุนตลอด
ของวงจรชีวิตของผลิตภัณฑ์มาคิดเป็นต้นทุนของสินค้าหรือบริการ ทั้งยังเป็นแนวคิดที่เหมาะสมสำหรับการ
กำหนดราคาขายสินค้าและวัดประสิทธิภาพการประกอบกิจการให้เกิดความยั่งยืนตลอดวงจรชีวิตผลิตภัณฑ์ 
(Degieter et al., 2022)  ดังนั้น แนวคิดนี้จะถือว่าสินค้าที่ผลิตได้ประกอบด้วยต้นทุน 3 สว่น ได้แก่ (1) ต้นทุน
ก่อนการผลิตหรือต้นทุนระดับต้นน้ำ (Upstream cost) (2) ต้นทุนการผลิตหรือต้นทุนระดับกลางน้ำ (3) 
ต้นทุนหลังการผลิตหรือต้นทุนระดับปลายน้ำ (Downstream cost) (สมทรง ค้าขาย, 2565)  การนำแนวคิดนี้
มาคำนวณต้นทุนจะทำให้กิจการจะสามารถมองเห็นต้นทุนและผลตอบแทนที่จะได้รับอย่างชัดเจน  ซึ่งจะเป็น
ประโยชน์ต่อผู้ประกอบการแปรรูปผลิตภัณฑ์จากตาลโตนดได้แก่ ผลิตภัณฑ์น้ำตาลสด และผลิตภัณฑ์น้ำตาล
ปึก และนอกจากนี้ข้อมูลที่ได้จากการศึกษานั้น ผู ้ประกอบการสามารถนำไปใช้ประกอบการจัดทำแผน
งบประมาณการผลิต การกำหนดราคาให้เหมาะสมกับสภาพแวดล้อมทางธุรกิจ สามารถดำเนินการใน
ผลิตภัณฑ์นี้ได้อย่างยั่งยืนต่อไป ทั้งนี้ เพื่อสนับสนุนกลุ่มผู้ประกอบการแปรรูปผลิตภัณฑ์จากตาลโตนดที่อยู่ใน
ท้องถิ่นสามารถรับรู้ต้นทุนการผลิตได้แท้จริง พร้อมยังสามารถที่จะสืบทอดภูมิปัญญาพื้นฐานให้คงอยู่ตลอดไป 
 
วัตถุประสงค์การวิจัย 

1) เพื่อศึกษาต้นทุนวงจรชีวิตและผลตอบแทนของผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด  
2) เพื่อวิเคราะห์ต้นทุนและผลตอบแทนทางการเงินของผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด 

    
วิธีการดำเนินวิจัย 

การศึกษาเรื่อง การวิเคราะห์ต้นทุนวงจรชีวิตและผลตอบแทนของผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด ตำบลเกย
ไชย อำเภอชุมแสง จังหวัดนครสวรรค์ 

1. ประชากรและกลุ่มตัวอย่าง  
ประชากรที่ใช้ศึกษาครั้งนี้ ได้แก่ ผู้ประกอบการแปรรูปผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด ตำบลเกยไชย อำเภอ

ชุมแสง จังหวัดนครสวรรค์  จำนวน 20 สถานประกอบการ (องค์การบริหารส่วนตำบลเกยไชย, 2566) และ
เป็นผู้ที่มีความรู้มีคุณสมบัติและมีความชำนาญในการผลิตผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด 

2. เครื่องมือที่ใช้ในการศึกษา 
การศึกษาในครั้งนี้ผู้ศึกษาใช้แบบสัมภาษณ์แบบมีโครงสร้าง เป็นเครื่องมือในการเก็บข้อมูล ทำการ

สัมภาษณ์โดยตรงกับผู้ประกอบการผลิตสินค้าจากตาลโตนดทั้ง 2 ชนิด  เป็นข้อคำถามแบบปลายเปิด แบ่ง
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โครงสร้างของแบบสัมภาษณ์ เป็น 6 ส่วน ดังนี้ 1) คำถามที่เกี่ยวข้องกับข้อมูลทั่วไปของผู้ให้สัมภาษณ์ ได้แก่ 
เพศ  อายุ  ระดับการศึกษา ประสบการณ์เกี่ยวกับการทำอาชีพตาลโตนด 2) คำถามข้อมูลเกี่ยวกับวิธีการและ
กิจกรรมการบำรุงดูแลรักษาต้นตาลตามทฤษฎีห่วงโซ่คุณค่า  3) คำถามข้อมูลเกี่ยวกับการลงทุนในสินทรัพย์ 
ได้แก่ เครื่องมือและอุปกรณ์ต่าง ๆ ที่ใช้ในการทำผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด 4) คำถามที่เกี่ยวข้องกับต้นทุนวงจร
ชีวิตจากตาลโตนด ได้แก่ ต้นทุนก่อนการผลิต ต้นทุนการผลิต และต้นทุนหลังการผลิต 5) คำถามเกี่ยวกับ
ผลตอบแทนจากการผลิตในสินค้าทั้ง 2 ผลิตภัณฑ์ ได้แก่ รายได้หรือยอดขายจากการจำหน่ายผลิตภัณฑ์        
6) คำถามเกี่ยวกับปัญหาและอุปสรรคจากการผลิตสินค้าจากตาลโตนด และได้มีการตรวจสอบคุณภาพของ
แบบสัมภาษณ์ โดยผ่านผู้ทรงคุณวุฒิด้านความตรงเชิงโครงสร้าง 

3. การเก็บรวบรวมข้อมูล 
ผู้ศึกษาได้ดำเนินการเก็บข้อมูลด้วยตนเอง จากผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จากตาลโตนดตำบลเกยไชย 

อำเภอชุมแสง จังหวัดนครสวรรค์ จำนวน  20 สถานประกอบการ ที่ประกอบอาชีพในการผลิตสินค้าทั้ง 2 
ชนิด โดยนำข้อมูลที่ได้จากการสัมภาษณ์มาเชื่อมโยงกับเนื้อหา ตัวแปรต่าง ๆ เพื่อนำมาใช้ในการวิเคราะห์
ต้นทุนวงจรชีวิตและผลตอบแทนผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด 

4.  การวิเคราะห์ข้อมูลและสถิติที่ใช้  
ผู้ศึกษาไดว้ิเคราะห์ข้อมูลและใช้สถิติในการตรวจสอบ ดังนี้ 
1) สถิติที่ใช้ในการตรวจสอบคุณภาพของเครื่องมือ ได้แก่ ค่าดัชนีความสอดคล้องระหว่างข้อคำถาม

กับวัตถุประสงค์ (Index of Item Objective Congruence หรือ (IOC) ประกอบด้วย 5 ส่วน คือ ส่วนที่ 1 
ข้อมูลทั่วไปของผู้ประกอบอาชีพผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด ส่วนที่ 2 ข้อมูลเกี่ยวกับวิธีการ และกิจกรรมการ
บำรุงดูแลรักษาต้นตาล ส่วนที่ 3 ข้อมูลเกี่ยวกับการลงทุนเครื่องมือ/อุปกรณ์ในการทำตาล ส่วนที่ 4 ข้อมูล
เกี่ยวกับต้นทุนวงจรชีวิตของผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด ประกอบไปด้วยผลิตภัณฑ์ 2 ชนิด ได้แก่ น้ำตาลสด และ 
น้ำตาลปึก ส่วนที่ 5 ข้อมูลผลตอบแทนจากรายได้การจำหน่ายสินค้า  ซึ ่งผลการวิเคราะห์ค่าดัชนีความ
สอดคล้อง (IOC) จากผู้เชี่ยวชาญ 3 คน ผลสรุปทั้ง 5 ส่วนอยู่ระหว่าง  0.80 ถึง 1.00 ที่คำนวณได้มีค่าเฉลี่ย
มากกว่า 0.5 ถือว่าใช้ได้  

2) ว ิ เคราะห ์ข ้อม ูลสถ ิต ิ เช ิ งพรรณนา (Descriptive Statistics) ใช ้ ในการว ิ เคราะห์  ได ้แก่                               
1) ความถี่ (Frequency) 2) ร้อยละ (Percentage) พร้อมนำเสนอข้อมูลในรูปแบบตารางและบรรยายผล 

 
ผลการวิจัย 

ผลการศึกษาเกี่ยวกับการวิเคราะห์ต้นทุนวงจรชีวิตและผลตอบแทนของผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด      
ผู้ศึกษาสามารถสรุปเป็นประเด็นตามวัตถุประสงค์ในการศึกษาได้ดังนี ้

1. ผลการวิเคราะห์ข้อมูลเกี่ยวกับต้นทุนวงจรชีวิตผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด  มีผลการวิเคราะห์ตาม
ตารางที่ 1 - 7 ดังนี ้

 
ตารางที่ 1 แสดงข้อมูลเกี่ยวกับต้นทุนก่อนการผลิตของผลิตภัณฑ์น้ำตาลสดและน้ำตาลปึกเฉลี่ยต่อเดือน 

รายการต้นทุน 
ต้นทุนก่อนการผลิตเฉลี่ย 

(บาท/เดือน) 
ร้อยละ 

ค่าใช้จ่ายในการปรับพ้ืนที่ 643.30 26.64 
ค่าน้ำมันเชื้อเพลิง 789.00 32.68 
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ค่าใช้จ่ายในการตกแต่งต้นตาลโตนด 469.40 19.03 
ค่าใช้จ่ายในการบำรุงรักษา 512.90 21.65 
รวม 2,414.60 100.00 

จากตารางที่ 1 ผลการวิเคราะห์ต้นทุนก่อนการผลิตของน้ำตาลสดและน้ำตาลปึก พบว่ามีต้นทุนรวม
เท่ากันที่ 2,414.60 บาทต่อเดือน โดยค่าใช้จ่ายหลัก ได้แก่ ค่าน้ำมันเชื้อเพลิงร้อยละ 32.68 และค่าปรับพื้นที่ 
ร้อยละ 26.64 ค่าใช้จ่ายอื่น ๆ ได้แก่ การตกแต่งตาลโตนดและการบำรุงรักษา รวมกันคิดเป็นร้อยละ 40.68 
ของต้นทุนทั้งหมด จากข้อมูลต้นทุนก่อนการผลิตดังกล่าว ได้มีการใช้ต้นทุนร่วมกันของผลิตภัณฑ์ทั้ง 2 ชนิด 
และต้องมีการปันส่วนตามปริมาณการผลิต โดยผลิตภัณฑ์น้ำตาลสดมีการผลิตมากกว่าน้ำตาลปึก คิดเป็นร้อย
ละ 70 และ 30 เป็นการผลิตน้ำตาลปึก แสดงข้อมูลเกี่ยวกับการปนัส่วนต้นทุนก่อนการผลิตดังตารางที่ 2  

 
ตารางที่ 2 แสดงข้อมูลการปันส่วนต้นทุนก่อนการผลิตของผลิตภัณฑ์น้ำตาลสดและน้ำตาลปึกเฉลี่ยต่อเดือน       
 

จากตารางที่ 2  ผลการวิเคราะห์พบว่าต้นทุนก่อนการผลิตรวมเฉลี่ยต่อเดือนอยู่ที่ 2 ,414.60 บาท    
โดยปันส่วนน้ำตาลสดร้อยละ 70 เป็นจำนวนเงิน 1,690.22 บาท และน้ำตาลปึกร้อยละ 30 เป็นจำนวนเงิน 
724.38 บาท  

 
ตารางที่ 3  แสดงข้อมูลเกี่ยวกับต้นทุนการผลิตของผลิตภัณฑ์น้ำตาลสดเฉลี่ยต่อเดือน 

ต้นทุนการผลติ รายการ ต้นทุนการผลติ(บาท/เดือน) ร้อยละ 
วัตถุดิบทางตรง น้ำตาลจากช่องวงตาล 7,770.00 44.33  

แก่นไม้ตะเคียน 194.25 1.11 
  ค่าวัสดุบรรจุภัณฑ ์ 2,486.40 14.19 
ค่าแรงงานทางตรง ค่าจ้างคนงานเก็บน้ำตาล 3,237.50 18.47 
  ค่าจ้างพนักงานบรรจุขวด 1,554.00 8.87 
ค่าใช้จ่ายในการผลิต ค่าน้ำ 336.86 1.92  

ค่าไฟฟ้า 141.82 0.81  
ค่าเช่าต้นตาล 25.00 0.14 

รายการต้นทุน 
จำนวนต้นทนุ 
(บาท/เดือน) 

น้ำตาลสด น้ำตาลปึก 

ปันส่วน 
ร้อยละ 

จำนวน
ต้นทุน         

(บาท/เดือน) 

ปันส่วน  
ร้อยละ 

จำนวน
ต้นทุน       

(บาท/เดือน) 
ค่าใช้จ่ายในการปรับพ้ืนที่ 643.30 70 450.31 30 192.99 
ค่าน้ำมันเชื้อเพลิง 789.00 70 552.30 30 236.70 
ค่าใช้จ่ายในการตกแต่งต้นตาล 469.40 70 328.58 30 140.82 
ค่าใช้จ่ายในการบำรุงรักษา 512.90 70 359.03 30 153.87 

รวม 2,414.60 
 

1,690.22 
 

724.38 
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ค่าน้ำมันเชื้อเพลิงในการส่งสินค้า 1,381.77 7.88  
ค่าเสื่อมราคา-เครื่องมือ 141.50 0.81  
ค่าไม้ฟืนเชื้อเพลิง 259.00 1.48 
รวม 17,528.10 100.00 

 จากตารางที่ 3 ผลการวิเคราะห์ต้นทุนการผลิตของผลิตภัณฑ์น้ำตาลสด ต้นทุนการผลิตน้ำตาลสด
เฉลี่ยต่อเดือนรวม 17,528.10 บาท แบ่งเป็นวัตถุดิบทางตรง เช่น น้ำตาลจากช่องวงตาล 7 ,770.00 บาท คิด
เป็นร้อยละ 44.33 และค่าวัสดุบรรจุภัณฑ์ 2,486.40 บาท คิดเป็นร้อยละ 14.19 ค่าแรงงานทางตรง เช่น 
ค่าจ้างคนเก็บน้ำตาล 3,237.50 บาท คิดเป็นร้อยละ 18.47  และค่าจ้างบรรจุขวด 1,554.00 บาท คิดเป็นร้อย
ละ 8.87 ส่วนค่าใช้จ่ายอื่น ๆ เช่น ค่าน้ำ ค่าไฟ ค่าน้ำมัน และค่าเสื่อมราคา รวมประมาณ 2,480.70 บาท   
และในส่วนของต้นทุนการผลิตของน้ำตาลปึก มีข้อมูลเกี่ยวกับต้นทุนการผลิต ตามตารางที่ 4 ดังนี ้
 
ตารางที่ 4 แสดงข้อมูลต้นทุนการผลิตของการผลิตน้ำตาลปึกเฉลี่ยต่อเดือน 

ต้นทุนการผลติ รายการ 
ต้นทุนการผลติ 
(บาท/เดือน) 

ร้อยละ 

วัตถุดิบทางตรง น้ำตาลจากช่องวงตาล 18,780.00 59.30  
แก่นไม้ตะเคียน 469.50 1.48 

  ค่าวัสดุบรรจุภัณฑ ์ 422.55 1.33 
ค่าแรงงานทางตรง ค่าจ้างคนงานเก็บน้ำตาล 7,825.00 24.71 
  ค่าจ้างคนงานเคี่ยวน้ำตาล 1,690.20 5.34 

ค่าใช้จ่ายในการผลิต ค่าน้ำ 93.90 0.30  
ค่าไฟฟ้า 292.97 0.93  
ค่าเช่าต้นตาล 17.50 0.06  
ค่าน้ำมันเชื้อเพลิงในการส่งสินค้า 744.03 2.35  
ค่าเสื่อมราคา-เครื่องมือ 83.09 0.26  
ค่าไม้ฟืนเชื้อเพลิง 1,252.00 3.95 
รวม 31,670.74 100.00 

จากตารางที่ 4 ผลการวิเคราะห์ต้นทุนการผลิตของผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึก ต้นทุนการผลิตน้ำตาลปึก
เฉลี่ยต่อเดือนรวม 31,670.74 บาท โดยวัตถุดิบทางตรง เช่น น้ำตาลจากช่องวงตาล 18,780.00 บาท คิดเป็น
ร้อยละ 59.30  และค่าวัสดุบรรจุภัณฑ์ 422.55 บาท คิดเป็นร้อยละ 1.33 ค่าแรงงานทางตรง เช่น ค่าจ้างเก็บ
น้ำตาล 7,825.00 บาท คิดเป็นร้อยละ 24.71 และเคี่ยวน้ำตาล 1,690.20 บาท คิดเป็น 5.34 ส่วนค่าใช้จ่าย
อื่น เช่น ค่าน้ำ ค่าไฟ ค่าน้ำมัน และค่าไม้ฟืน รวมประมาณ 2,483.49 บาท 
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ตารางที่ 5 แสดงข้อมูลเกี่ยวกับต้นทุนหลังการผลิตของผลิตภัณฑ์ทั้ง 2 ชนิดเฉลี่ยต่อเดือน 
รายการ ต้นทุนหลังการผลิต        (บาท/เดือน) ร้อยละ 

ค่าจ้างทำป้ายหน้าร้าน 500.00 15.87 
ค่าภาษีป้าย 250.00 7.94 
ขาดทุนจากสินค้าหมดอาย ุ 1,580.00 50.16 
ขาดทุนจากสินค้าแตกหัก 820.00 26.03 

รวม 3,150.00 100.00 

 จากตารางที่ 5 ผลการวิเคราะห์ต้นทุนหลังการผลิตของน้ำตาลสดและน้ำตาลปึกเฉลี่ยต่อเดือนรวม 
3,150.00 บาท ประกอบด้วยค่าป้ายโฆษณา 500 บาท คิดเป็นร้อยละ 15.87 ภาษีป้าย 250 บาท คิดเป็นร้อย
ละ 7.94 ขาดทุนจากสินค้าหมดอายุ 1,580 บาท คิดเป็นร้อยละ 50.16 และสินค้าแตกหัก 820 บาท คิดเป็น
ร้อยละ 26.03 โดยปันส่วนต้นทุนตามปริมาณการผลิต น้ำตาลสดร้อยละ 70 และน้ำตาลปึกร้อยละ 30 แสดง
ตารางการปันส่วนในข้อมูลตารางที่ 6  ดังนี้ 
 
ตารางที่ 6 แสดงข้อมูลเกี่ยวกับการปันส่วนต้นทุนหลังการผลิตของผลิตภัณฑ์น้ำตาลสดและน้ำตาลปึกเฉลี่ยต่อ
เดือน 

รายการต้นทุน 
จำนวนต้นทนุ 
(บาท/เดือน) 

น้ำตาลสด น้ำตาลปึก 

ปันส่วน 
ร้อยละ 

จำนวนต้นทนุ 
(บาท/เดือน) 

ปัน
ส่วน  

ร้อยละ 

จำนวนต้นทนุ 
(บาท/เดือน) 

ค่าจ้างทำป้ายหน้าร้าน        500.00  70         350.00  30          150.00  
ค่าภาษีป้าย        250.00  70         175.00  30           75.00 
ขาดทุนจากสินค้าหมดอาย ุ      1,580.00  100       1,580.00  -  -  

ขาดทุนจากสินค้าแตกหัก        820.00  -  -  100          820.00  

รวม      3,150.00          2,105.00   1,045.00 
จากตารางที่ 6  พบว่า  ต้นทุนหลังการผลิตของน้ำตาลสดรวม 2,105.00 บาท ประกอบด้วยค่าทำ

ป้าย ค่าภาษีป้าย และขาดทุนจากสินค้าหมดอายุ ต้นทุนหลังการผลิตของน้ำตาลปึกรวม 1,045.00 บาท 
ประกอบด้วยค่าทำป้าย ค่าภาษีป้าย และขาดทุนจากสินค้าแตกหัก   รวมต้นทุนหลังการผลิตของทั้งสอง
ผลิตภัณฑ์เฉลี่ยต่อเดือน เท่ากับ 3,150.00 บาท   ซึ่งผลการวิเคราะห์จะนำมารวมเป็นต้นทุนวงจรชีวิตของ
ผลิตภัณฑ์จากตาลโตนดนั้น  แสดงตามตารางที่ 7 ดังนี ้

 
ตารางที่ 7 แสดงข้อมูลเกี่ยวกับต้นทุนวงจรชีวิตของทั้ง 2 ผลิตภัณฑ์ต่อระยะเวลาในการผลิตเฉลี่ยต่อเดือน 

รายการ 
น้ำตาลสด คิดเปน็

ร้อยละ 
น้ำตาลปึก คิดเปน็

ร้อยละ จำนวนเงิน (บาท) จำนวนเงิน (บาท) 
ต้นทุนก่อนการผลิต 1,690.22 7.93 724.38 2.17 
ต้นทุนการผลิต 17,528.10 82.20 31,670.74 94.70 
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ต้นทุนหลังการผลิต 2,105.00 9.87 1,045.00 3.13 
ต้นทุนรวม 21,323.32 100.00 33,440.12 100.00 

 จากตารางที่ 7  ต้นทุนวงจรชีวิตน้ำตาลสดเฉลี่ยต่อเดือนรวม 21,323.32 บาท แบ่งเป็นต้นทุนก่อน
ผลิต ร้อยละ 7.93 ต้นทุนการผลิตร้อยละ 82.20 และต้นทุนหลังการผลิต ร้อยละ 9.87  ต้นทุนวงจรชีวิต
น้ำตาลปึกเฉลี่ยต่อเดือนรวม 33,440.12 บาท แบ่งเป็นต้นทุนก่อนการผลิต ร้อยละ 2.17 ต้นทุนการผลิต ร้อย
ละ 94.70  และต้นทุนหลังการผลิตร้อยละ 3.13 ดังนั้น น้ำตาลปึกมีสัดส่วนต้นทุนการผลิตสูงกว่าน้ำตาลสด
อย่างชัดเจน และต้นทุนหลังการผลิตของน้ำตาลสดสูงกว่าน้ำตาลปึกในเชิงสัดส่วนร้อยละ  

2. ผลการวิเคราะห์ผลตอบแทนและการคุ้มทุนของผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด  
รายได้จากการจำหน่ายน้ำตาลสด ปริมาณการจำหน่ายโดยเฉลี่ยเท่ากับ 1,554 ขวด ราคาขวดละ 20 

บาท รวมเป็นจำนวนเงิน 31,080.00 บาทต่อรอบการผลิตต่อเดือน และรายได้จากการจำหน่ายน้ำตาลปึก 
พบว่า มีปริมาณการจำหน่ายเฉลี่ยเท่ากับ 845.10  กิโลกรัม จำหน่ายในราคากิโลกรัมละ 60 บาท รวมเป็น
จำนวนเงิน 50,706.00 บาทต่อรอบการผลิตต่อเดือน  มีผลการวิเคราะห์ตามตารางที่ 8 – 9 ดังนี ้

 
ตารางที่ 8 แสดงต้นทุนและผลตอบแทนของผลิตภัณฑ์จากตาลโตนดในรอบการผลิตต่อเดือน 

 
รายการ 

ผลิตภัณฑ์
น้ำตาลสด 

ผลิตภัณฑ์
น้ำตาลปึก 

ผลตา่ง 
จำนวนเงิน (บาท) ร้อยละ 

รายได้จากการจำหน่ายผลิตภัณฑ ์ 31,080.00 50,706.00 19,626.00 63.15 
หัก ต้นทุนวงจรชีวิตของผลิตภัณฑ ์ 21,323.32 33,440.12 12,116.80 56.82 

กำไรสุทธ ิ 9,756.68 17,265.88 7,509.20 76.96 

          จากตารางที่ 8 ผลการวิเคราะห์ต้นทุนและผลตอบแทนของผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด พบว่า น้ำตาลสด
มีกำไรสุทธิเฉลี่ย 9,756.68 บาทต่อเดือน ส่วนน้ำตาลปึกมีกำไรสุทธิเฉลี่ย  17,265.88 บาทต่อเดือน น้ำตาล
ปึกมีรายได้จากการขายสูงกว่าน้ำตาลสด 19,626.00 บาท หรือคิดเป็นร้อยละ 63.15   ต้นทุนวงจรชีวิตของ
น้ำตาลปึกสูงกว่าน้ำตาลสด 12,116.80 บาท หรือคิดเป็นร้อยละ 56.82  เมื่อนำกำไรสุทธิมาเปรียบเทียบ 
น้ำตาลปึกมีกำไรมากกว่าน้ำตาลสด 7,509.20 บาท  คิดเป็นร้อยละ 76.96 แสดงให้เห็นว่าน้ำตาลปึกให้
ผลตอบแทนที่ดีกว่าน้ำตาลสดและนอกจากนี้ ผลการวิเคราะห์และเปรียบเทียบผลตอบแทนที่ได้จากการลงทุน
ในผลิตภัณฑ์ เพื่อตัดสินใจว่าผลิตภัณฑ์ใดสามารถสร้างมูลค่าได้มากกว่า โดยมีประสิทธิภาพสูงสุดในการสร้าง
ผลกำไรหรือผลตอบแทนจากการลงทุนของผลิตภัณฑ์ตาลโตนด เปรียบเทียบดังตารางที่ 9  ดังนี ้
 
ตารางที่ 9  แสดงผลการเปรียบเทียบผลตอบแทนจากการลงทุนในผลิตภัณฑ์จากตาลโตนดในรอบการผลิตต่อ
เดือน 

สรุปผลการเปรียบเทียบ น้ำตาลสด น้ำตาลปึก 
อัตรากำไรสุทธ ิ ร้อยละ 31.39 ร้อยละ 34.05 
อัตราผลตอบแทนจากการลงทุน ร้อยละ 8.91 ร้อยละ  13.86 
ปริมาณการขาย ณ จุดคุ้มทุน (ขวด/กิโลกรัม) 103 ขวด 16 กิโลกรัม 
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มูลค่า ณ จุดคุม้ทุน  (บาท) 2,060.00 บาท 960.00 บาท 

 จากตารางที่ 9  ผลการเปรียบเทียบอัตรากำไรสุทธิของผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึกมีอัตรากำไรสุทธิสูงกว่า
ผลิตภัณฑ์น้ำตาลสด โดยมีอัตรากำไรสุทธิเฉลี่ยต่อเดือน เท่ากับร้อยละ 34.05  ส่วนผลิตภัณฑ์น้ำตาล สด มี
อัตรากำไรสุทธิ เท่ากับ ร้อยละ 31.39 อัตราผลตอบแทนจากการลงทุนของผลิตภัณฑ์เฉลี่ยต่อเดือน พบว่า 
ผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึกมีอัตราผลตอบแทนจากการลงทุนสูงกว่าผลิตภัณฑ์น้ำตาลสด โดยผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึกมี
อัตราผลตอบแทนจากการลงทุน เท่ากับร้อยละ 13.86  และผลิตภัณฑ์น้ำตาลสดมีอัตราผลตอบแทนจาการ
ลงทุนเท่ากับร้อยละ 8.91  ปริมาณการขาย ณ จุดคุ้มทุนของผลิตภัณฑ์ทั้ง 2 ชนิด พบว่า ผลิตภัณฑ์น้ำตาลสด
มีปริมาณการขาย ณ จุดคุ้มทุน เฉลี่ยเท่ากับ 103 ขวดต่อเดือน  และผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึกมีปริมาณการขาย ณ 
จุดคุ้มทุน เฉลี่ยเท่ากับ  16 กิโลกรัมต่อเดือน  และ มูลค่า ณ จุดคุ้มทุน พบว่า ผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึกมีมูลค่า ณ 
จุดคุ้มทุนจะต่ำกว่าผลิตภัณฑ์น้ำตาลสด โดยผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึก มีมูลค่า ณ จุดคุ้มทุนเฉลี่ยเท่ากับ 960.00  
บาทต่อเดือน  และผลิตภัณฑ์น้ำตาลสดมีมูลค่า ณ จุดคุ้มทุนเฉลี่ยเท่ากับ 2,060.00 บาทต่อเดือน 
 
อภิปรายผล 

จากผลการศึกษาเรื่อง การวิเคราะห์ต้นทุนวงจรชีวิตและผลตอบแทนของผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด
ตำบลเกยไชย  อำเภอชุมแสง จังหวัดนครสวรรค์ สามารถนำมาอภิปรายผลได้ดังนี ้

1. ผลการวิเคราะห์ข้อมูลเกี่ยวกับต้นทุนวงจรชีวิตผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด  
ต้นทุนวงจรชีวิต ต้นทุนรวมที่เกี่ยวข้องกับการผลิตหรือต้นทุนวงจรชีวิตของผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด 

คือ น้ำตาลสด และน้ำตาลปึก  พบว่า จากต้นทุนรวมของผลิตภัณฑ์ทั้ง 2 ชนิด จำนวนเงิน 21,323.32 บาท
และ 33,440.12 บาท ตามลำดับ ต้นทุนการผลิตน้ำตาลสดมีจำนวน 17,528.10 บาท คิดเป็นร้อยละ 82.20 
ต้นทุนการผลิตน้ำตาลปึก มีจำนวนเงิน 31,670.74 บาท คิดเป็นร้อยละ 94.70 ของมูลค่ารวมทั้งหมด เมื่อ
พิจารณารายละเอียดของต้นทุนการผลิต พบว่า วัตถุดิบทางตรงของผลิตภัณฑ์ทั้ง 2 ชนิดส่วนใหญ่เป็นวัตถุดิบ
ทางตรง ได้แก่ ค่าน้ำตาลจากช่องวงตาล จำนวนเงิน 7,770.00 บาท และ 18,780.00 บาทตามลำดับ 
สอดคล้องกับ (ธานินทร์ ไชยเยชน์, 2558) ได้ทำการศึกษาเรื่อง การวิเคราะห์ต้นทุนและผลตอบแทนผลิตภัณฑ์
ของที่ระลึกกลุ่มทอผ้าไหมบ้านหนองตาไก้ จังหวัดบุรีรัมย์ ผลการศึกษาพบว่า โดยเกือบ 2 ใน 4 เป็นต้นทุน
วัตถุดิบทางตรง ได้แก่ เส้นไหมดิบ จำนวนเงิน 121,160 บาท คิดเป็นร้อยละ 41.33  สอดคล้องกับ (รุ่งนภา  
ทองพันชั่ง, 2558) ได้ศึกษาต้นทุนและผลตอบแทนของการแปรรูปสตรอเบอรี่ของวิสาหกิจชุมชนแปรรูปไม้ผล
เมืองหนาวบ่อแก้ว อำเภอสะเมิง จังหวัดเชียงใหม่ ผลการศึกษาพบว่า ต้นทุนการผลิตของผลิตภัณฑ์แปรรูป
จากสตรอเบอรี่ทั้ง 4 ชนิด ประกอบด้วย ไวน์สตรอเบอรี่ แยมสตรอเบอรี่ น้ำสตรอเบอรี่ และสตรอเบอรี่
อบแห้ง ประมาณร้อยละ 80.75 เป็นวัตถุดิบทางตรง โดยวัตถุดิบทางตรงของผลิตภัณฑ์แปรรูปแต่ละชนิดส่วน
ใหญ่เป็นค่าสตรอเบอรี ่สด  ซึ ่งสาเหตุที ่ทำให้วัตถุดิบทางตรงมีมูลค่าสูงเนื ่องจาก วัตถุดิบทางตรงเป็น
องค์ประกอบสำคัญของผลิตภัณฑ์ ดังนั้น ต้นทุนของมันจึงมีสัดส่วนสูงในต้นทุนรวม เช่น ในกรณีของน้ำตาลสด
และน้ำตาลปึก วัตถุดิบหลักคือ น้ำตาลจากช่องวงตาล ซึ่งเป็นหัวใจสำคัญของการผลิต นอกจากนี้วัตถุดิบ
ทางตรงจำเป็นต้องใช้ปริมาณมาก การผลิตสินค้าต้องใช้วัตถุดิบในปริมาณมากพอเพื่อให้ได้ผลผลิตตามต้องการ 
เช่น ในการผลิตน้ำตาลสดและน้ำตาลปึก ปริมาณน้ำตาลจากต้นตาลที่ใช้ต้องมีมากเพียงพอ ซึ่งทำให้ต้นทุนใน
ส่วนนี้สูง 
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2. ผลการวิเคราะห์ผลตอบแทนและการคุ้มทุนของผลิตภัณฑ์จากตาลโตนด  
1) รายได้จากการขายผลิตภัณฑ์จากตาลโตนดเฉลี่ยต่อเดือน ประกอบด้วย 1) รายได้จากการจำหน่าย

น้ำตาลสดเฉลี่ย 31,080.00 บาทต่อเดือน และ 2) รายได้จากการจำหน่ายน้ำตาลปึกเฉลี่ย 50,706.00 บาทต่อ
เดือน โดยพบว่ารายได้จากการจำหน่ายน้ำตาลปึกเป็นรายได้สูงสุด คิดเป็น 50,706.00  บาท หรือร้อยละ 
63.15 ของรายได้ทั้งหมด เนื่องจากมีปริมาณการขายสูงถึง 845.10 กิโลกรัมต่อเดือน ส่งผลให้ผู้ประกอบการมี
รายได้เพิ่มขึ้นแนวโน้มดังกล่าวสอดคล้องกับงานวิจัยของ (รุ่งนภา ทองพันชั่ง, 2558) ที่ศึกษาต้นทุนและ
ผลตอบแทนของการแปรรูปสตรอเบอรี่ของวิสาหกิจชุมชนแปรรูปไม้ผลเมืองหนาวบ่อแก้ว อำเภอสะเมิง 
จังหวัดเชียงใหม่ โดยพบว่า รายได้จากการจำหน่ายผลิตภัณฑ์แปรรูปจากสตรอเบอรี่ เช่น ไวน์สตรอเบอรี่ แยม
สตรอเบอรี่ น้ำสตรอเบอรี่ และสตรอเบอรี่อบแห้ง ขึ้นอยู่กับปริมาณการแปรรูปและราคาจำหน่าย ทั้งนี้ 
ผลิตภัณฑ์น้ำสตรอเบอรี่มีราคาขายต่ำสุดที่ 16.00 บาทต่อหน่วย แต่มีปริมาณการขายสูงถึง 60,000 ขวดต่อปี 
(เฉลี่ย 5,000 ขวดต่อเดือน) ทำรายได้ 80,000.00 บาทต่อเดือน ซึ่งเป็นรายได้สูงสุดเมื่อเทียบกับผลิตภณัฑ์อื่น 
นอกจากนี้ งานวิจัยของ (ธิติรัตน์ รัตนสนธิ์ และคณะ, 2566) ที่ศึกษาต้นทุน ผลตอบแทน คุณภาพชีวิต และ
ความพึงพอใจของกลุ่มผู้สูงอายุที่ผลิตสับปะรดกวน ตำบลดอนขุนห้วย อำเภอชะอำ จังหวัดเพชรบุรี พบว่า 
การผลิตสับปะรดกวน 8,000 กิโลกรัมต่อเดือน ในราคาขายกิโลกรัมละ 80 บาท ทำให้มีรายได้รวม 
640,000.00 บาท โดยมีค่าใช้จ่ายทั้งหมด 137,937.00 บาท ส่งผลให้ได้ผลตอบแทน 502,063.00 บาท และ
จุดคุ้มทุนอยู่ที่ 137,936.80 บาทต่อเดือน ซึ่งแสดงให้เห็นว่าปริมาณการขายที่มากขึ้นส่งผลโดยตรงต่อรายได้ที่
เพิ่มขึ้น  ดังนั้น จะเห็นได้ว่าทั้งการจำหน่ายน้ำตาลปึกจากตาลโตนด น้ำสตรอเบอรี่ และสับปะรดกวน ล้วน
แสดงให้เห็นถึงความสัมพันธ์เชิงบวกระหว่างปริมาณการขายและรายได้ แต่ถึงอย่างไรก็ตามในปริมาณการขาย
ที่สูง ก็อาจจะทำให้ยอดขายไม่มาก อาจจะเป็นเพราะราคาขายต่อหน่วยนั้นไม่สูง เมื ่อเปรียบเทียบกับ
ผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึก ปริมาณการขายได้จะน้อยกว่าน้ำตาลสดแต่ทำให้รายได้สูงกว่าน้ำตาลสด เพียงเพรา ะ
ราคาขายต่อหน่วยสูงกว่าราคาขายต่อหน่วยของน้ำตาลสดถึง 3 เท่า 

2) อัตรากำไรสุทธิ อัตรากำไรสุทธิจากการจำหน่ายผลิตภัณฑ์น้ำตาลสด คิดเป็นร้อยละ 31.39 ต่อ
เดือน และอัตรากำไรสุทธิจากการจำหน่ายผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึก คิดเป็นร้อยละ 34.05 ต่อเดือน ผลิตภัณฑ์ที่มี
อัตรากำไรสุทธิที ่ดีกว่าคือ น้ำตาลปึก สอดคล้องกับ (รุ ่งนภา ทองพันชั ่ง, 25 58) ได้ศึกษาต้นทุนและ
ผลตอบแทนของการแปรรูปสตรอเบอรี่ของวิสาหกิจชุมชนแปรรูปไม้ผลเมืองหนาวบ่อแก้ว  อำเภอสะเมิง 
จังหวัดเชียงใหม่ ผลการศึกษาพบว่า ไวน์สตรอเบอรี่ มีกำไรสุทธิต่อหน่วยเท่ากับ 178.61 บาท แยมสตรอเบอรี่ 
มีกำไรสุทธิต่อหน่วยเท่ากับ 19.84 บาท น้ำสตรอเบอรี่ มีกำไรสุทธิต่อหน่วยเท่ากับ 2.57 บาท และสตรอเบอรี่
อบแห้ง มีกำไรสุทธิต่อหน่วยเท่ากับ 38.31 บาท ซึ่งเป็นผลมากจากราคาขายต่อขวดนั้นสูงกว่าสินค้าชนิดอื่น 
จากผลการศึกษาและวิเคราะห์ข้อมูลในมุมมองของผู้ประกอบการเมื่อทราบอัตรากำไรสุทธิแล้ว สามารถนำไป
ประกอบการตัดสินใจในการเลือกลงทุนในผลิตภัณฑ์ที่มีต้นทุนต่ำ ผลตอบแทนสูง ซึ่งสอดคล้องกับ (ภาวินีย์ 
ธนาอนวัช, 2567) ได้ศึกษาต้นทุนการผลิตและผลตอบแทนของผลิตภัณฑ์จักสานพลาสติก กลุ่มแม่บ้านศรี
พราน อำเภอแสวงหา  จังหวัดอ่างทอง  ผลการศึกษาพบว่า กระเป๋าและตะกร้ามีอัตรากำไรสุทธิต่อยอดขาย 
เท่ากับ ร้อยละ 50.53 และกล่องใส่กระดาษทิชชู มีอัตรากำไรสุทธิต่อยอดขาย เท่ากับ ร้อยละ 34. 00 การ
วิเคราะห์จุดคุ้มทุนพบว่า ทางกลุ่มต้องขายสินค้าให้ได้ 200 หน่วยต่อเดือนจึงจะคุ้มทุน แนวทางการวางแผน
กำไรให้ผลิตภัณฑ์จักสานพลาสติกจะได้ราคาขายใหม่จากการวางแผนกำไรโดยกำหนด อัตราส่วนเพิ่ม 150% 
ราคาขายผลิตภัณฑ์จะเท่ากับ 185.5 บาทต่อใบ 
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3) อัตราผลตอบแทนต่อการลงทุน ผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึกมีอัตราผลตอบแทนจากการลงทุน เท่ากับร้อย
ละ 13.86 ต่อเดือน  และผลิตภัณฑ์น้ำตาลสดมีอัตราผลตอบแทนจาการลงทุนเท่ากับ ร้อยละ 8.91 ต่อเดือน  
เป็นผลมาจากราคาขายต่อหน่วยที่สูงกว่าน้ำตาลสด ประกอบกับน้ำตาลปึกเป็นที่นิยมใช้ป ระกอบอาหารใน
ครัวเรือน จึงทำให้มียอดจำหน่ายเฉลี่ยต่อเดือนที่สูงกว่าปริมาณน้ำตาลสด และมีมูลค่าจุดคุ้มทุนต่ำกว่า 
สอดคล้องกับ (พรทิวา อาสอ และคณะ, 2563) ได้ทำการศึกษาเรื่อง ต้นทุน ผลตอบแทนและการพัฒนา
ผลิตภัณฑ์กระเป๋าลายปักอาข่าประยุกต์ของของชนเผ่าบ้านเจียงจาใส บ้านป่าคาสุขใจและบ้านสันติคีรี ตำบล
แม่สลองนอก อำเภอแม่ฟ้าหลวง จังหวัดเชียงราย ผลการศึกษาพบว่า ผลตอบแทนจากการลงทุนของ
ผลิตภัณฑ์กระเป๋าลายปักอาข่า มีอัตราผลตอบแทนการลงทุน (ROI) ร้อยละ 56.29 และอัตรากำไรสุทธิต่อ
ยอดขายเฉลี่ยร้อยละ  36.02 ต้นทุนรวมเฉลี่ยอยู่ที่ 801.90 บาท/ใบ รายได้เฉลี่ยอยู่ที่ 1,253.33 บาท/ใบ และ
กำไรเฉลี่ยอยู่ที่ 451.43 บาท/ใบ และสอดคล้องกับ (นิกข์นิภา บุญช่วย, 2560) ได้ทำการศึกษาเรื่อง การศึกษา
ต้นทุนและผลตอบแทนของการปลูกกล้วยน้ำว้า ในเขตอำเภอท่ายาง จังหวัดเพชรบุรี ผลการศึกษาสรุปว่า 
อัตราผลตอบแทนจากการปลูกกล้วยน้ำว้าเฉลี่ยต่อไร่ต่อปี พบว่า อัตรากำไรสุทธิต่อยอดขาย 21.55% และ
อัตราผลตอบแทนจากเงินลงทุน (ROI) 16.36% และจากการปลูกกล้วยน้ำว้าแต่ละครั ้งซึ ่งทำรายได้ให้
เกษตรกรประมาณ 7 ถึง 10 ปี นั้น เกษตรกรต้องใช้เวลา 6 ปี 1 เดือน จึงจะได้คืนเงินลงทุนที่จ่ายไป 

  4) จุดคุ้มทุน คำนวณได้จากปริมาณการขาย ณ จุดคุ้มทุน ผลิตภัณฑ์น้ำตาลสดมีปริมาณการขาย ณ 
จุดคุ้มทุน เท่ากับ 103 ขวดต่อเดือน และผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึกมีปริมาณการขาย ณ จุดคุ้มทุน เท่ากับ 16 
กิโลกรัมต่อเดือน และ มูลค่า ณ จุดคุ้มทุน พบว่า ผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึกมีมูลค่า ณ จุดคุ้มทุนต่ำกว่าผลิตภัณฑ์
น้ำตาลสด โดยผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึก มีมูลค่า ณ จุดคุ้มทุนเท่ากับ 960 บาทต่อเดือน และผลิตภัณฑ์น้ำตาลสดมี
มูลค่า ณ จุดคุ้มทุนเท่ากับ  2,060.00 บาทต่อเดือน ถึงจะสามารถคืนทุนได้ เมื่อเปรียบเทียบปริมาณการขาย
และมูลค่าหรือจำนวนเงิน ณ จุดคุ้มทุนของผลิตภัณฑ์ทั้ง 2 ชนิด พบว่า ผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึกมีจุดคุ้มทุนที่ดีกว่า 
และมีอัตรากำไรส่วนเกินสูงกว่าอีกด้วย จึงทำให้สามารถคืนทุนได้เร็วกว่าและสร้างกำไรได้มากกว่าต่อยอดขาย 
สอดคล้องกับ (กฤษติญา มูลศรี, 2564) ได้ทำการศึกษาเรื่อง การศึกษาต้นทุนจุดคุ้มทุนและราคาจำหน่ายของ
ผลิตภัณฑ์ขนมจีนกึ่งสำเร็จรูป พบว่า ผู้ประกอบการหรือกลุ่มวิสาหกิจชุมชนกำหนดราคาจำหน่ายผลิตภัณฑ์
ขนมจีนและน้ำยาขนมจีน กึ่งสำเร็จรูปเท่ากับ 59 บาทต่อหน่วยยอดขาย ณ จุดคุ้มทุนจำนวน 382 หน่วยแต่
หากผู้ประกอบการหรือกลุ่มวิสาหกิจชุมชนมีการลดราคาเหลือหน่วยละ 50 บาทเพื่อสร้างแรงจูงใจในการซื้อ
จากผู้บริโภคยอดขาย ณ จุดคุ้มทุนจะเท่ากับ 757 หน่วยและมีอัตราผลกาไรเท่ากับร้อยละ 22.16 สอดคล้อง
กับผลการวิจัยด้านการแปรรูปอาหารอื่นที่ผลิตโดยกลุ่มชุมชนหรือผู้ประกอบการรายย่อยจะมียอดขาย ณ 
จุดคุ้มทุนไม่สูงมากนักเนื่องจากมีต้นทุนคงที่ค่อนข้างต่ำ และสอดคล้องกับ  (Ditkaew, et al., 2015) ที่พบว่า 
จุดคุ ้มทุนของผลิตภัณฑ์หนึ่งตำบลหนึ่งผลิตภัณฑ์: กรณีศึกษามะพร้าวเสวยเท่ากับ 7 ถุงและค่าขาย ณ 
จุดคุ้มทุนเท่ากับ 175 บาท เป็นต้น ดังนั้นการลงทุนในธุรกิจผลิตอาหารประเภทผลิตภัณฑ์ขนมจีนและน้ำ ยา
ขนมจีนกึ่งสำเร็จรูปจึงมีความน่าสนใจยิ่งเนื่องจากมีการลงทุนต่ำยอดขาย ณ จุดคุ้มทุนไม่สูงลูกค้ายอมรับและ
สนใจซื้อผลิตภัณฑ์ขนมจีนและน้ำยาขนมจีนกึ่งสำเร็จรูป ณ ราคาที่ทำให้ธุรกิจมีผลตอบแทนระหว่าง 22.16% 
- 30% ของราคาทุน ซึ่งถือเป็นผลการตอบแทนในการลงทุนที่ไม่ต่ างจนเกินไป และสอดคล้องกับ (รุ่งนภา 
ทองพันชั่ง, 2558) ได้ศึกษาต้นทุนและผลตอบแทนของการแปรรูปสตรอเบอรี่ของวิสาหกิจชุมชนแปรรูปไม้ผล
เมืองหนาวบ่อแก้ว อำเภอสะเมิง จังหวัดเชียงใหม่ ผลการศึกษาพบว่า ไวน์สตรอเบอรี่มียอดขาย ณ จุดคุ้มทุน
เท่ากับ 11,547.48 บาท หรือ 45 ขวด รองลงมาคือ สตรอเบอรี่อบแห้ง มียอดขาย ณ จุดคุ้มทุนเท่ากับ 
25,695.71 บาท หรือ 306 กล่อง และแยมสตรอเบอรี่ ซึ่งมียอดขาย ณ จุดคุ้มทุนเท่ากับ  13,239.41 บาท 
หรือ 272 กระปุก ในขณะที่น้ำสตรอเบอรี่นั้น ต้องจำหน่ายถึง 48,944.22 บาท หรือ 3,060 ขวด จึงจะทำให้
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คุ้มทุน ซึ่งจากการวิเคราะห์ผลการศึกษาจากวิจัยที่เกี่ยวข้องผู้ประกอบการควรเลือกผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึก 

เนื่องจากมีจุดคุ้มทุนที่ต่ำกว่า คืนทุนเร็วกว่า ใช้ปริมาณการผลิตน้อยกว่า และสร้างกำไรได้สูงกว่าต่อหน่วย
ยอดขาย จึงเหมาะกับการเริ่มต้นธุรกิจหรือขยายกำลังการผลิตอย่างมีประสิทธิภาพ 

 
สรุป 

ผู้ศึกษาสามารถสรุปผลการศกึษาได้ดังนี้ 
1. ผลการวิเคราะห์ต้นทุนวงจรชีวิตพบว่า น้ำตาลปึกมีต้นทุนรวมเฉลี่ยสูงสุดที่ 33,440.12 บาทต่อ

เดือน โดยเป็นต้นทุนการผลิตถึงร้อยละ 94.70 ส่วนน้ำตาลสดมีต้นทุนรวมเฉลี่ยต่อเดือนอยู่ที่ 21,323.32 บาท 
โดยเป็นต้นทุนการผลิตร้อยละ 82.20 ต้นทุนก่อนและหลังการผลิตของน้ำตาลปึกและน้ำตาลสดอยู่ในสัดส่วนที่
น้อยกว่าการผลิต น้ำตาลสดมีต้นทุนวงจรชีวิตโดยรวมต่ำกว่าน้ำตาลปึกอย่างชัดเจน เนื่องจากโครงสร้างต้นทุน
สมดุลและกระบวนการผลิตไม่ซับซ้อน เหมาะกับผู้ผลิตที่ต้องการควบคุมต้นทุนและลดความเสี่ยงจากต้นทุน
แปรผัน  

2. ผลการวิเคราะห์แสดงให้เห็นว่าน้ำตาลปึกเป็นผลิตภัณฑ์ที่ให้ผลตอบแทนทางการเงินสูงสุด คิดเป็น
รายได้ร้อยละ 62 ของรายได้ทั้งหมด ด้วยปริมาณขายเฉลี่ย 845.10 กิโลกรัมต่อเดือน และราคาสูงกว่าน้ำตาล
สดถึง 3 เท่า ทำให้รายได้เพิ่มขึ้นอย่างชัดเจน อัตรากำไรสุทธิของน้ำตาลปึกคิดเป็นร้อยละ 34.05 สูงกว่า
น้ำตาลสดร้อยละ 31.39 จุดคุ้มทุนของน้ำตาลปึกต่ำกว่า จึงคืนทุนได้เร็วกว่า ใช้ปริมาณการผลิตน้อยกว่า     
แต่สร้างกำไรได้มากกว่าต่อหน่วยยอดขาย จึงเหมาะกับการลงทุนเริ่มต้นหรือขยายกำลังการผลิตในอนาคต 
 
ข้อเสนอแนะ 

1. ข้อเสนอแนะในการนำผลการวิเคราะห์ไปใช้ 
       1) ต้นทุนวงจรชีวิต ในส่วนของต้นทุนการผลิตของสินค้าทั้ง 2 ผลิตภัณฑ์มีร้อยละของเงินลงทุน
มากที่สุด ซึ่งประกอบไปด้วย ค่าวัตถุดิบทางตรง ค่าแรงงานทางตรง และค่าใช้จ่ายในการผลิต ซึ่งน้ำจากช่อ
ดอกต้นตาลเป็นวัตถุดิบหลักที่ใช้ในการแปรรูปปริมาณมากกที่สุด การจะได้มาต้องอาศัยความชำนาญในการ
เก็บผลผลิต เพื่อให้ได้ปริมาณน้ำตาลต่อหนึ่งรอบการผลิตเพียงพอ ควรหาวิธีการดูแลต้นตาลโตนดให้สามารถ
เพิ่มผลผลิตได้ตรงตามปริมาณการขาย และในส่วนของค่าแรงงานซึ่งเป็นค่าจ้างคนงานเก็บน้ำตาลสดจะมีการ
จ้างราคาสูง เพราะต้องอาศัยความชำนาญในการขึ้นตาลเป็นอย่างดี ซึ่งอาจลดต้นทุนด้วยการหาแรงงานที่
ทำงานได้หลายหน้าที่ ร่วมกันพิจารณาการปรับราคาค้าจ้างร่วมกัน อีกทั้งควรมีการกำหนดกรอบการทำงาน
ค่าจ้างรายช่ัวโมงหรือจำนวนงานทีส่ามารถทำได้ 

    2) ในส่วนของผู้ที่สนใจลงทุน ผลิตภัณฑ์น้ำตาลสดเป็นทางเลือกที่น่าลงทุน เนื่องจากมีจุดคุ้มทุนต่ำ 
คืนทุนเร็ว และสร้างกำไรได้มากกว่าต่อยอดขาย ผู้ประกอบการควรใช้จุดเด่นเรื่องความสดและประโยชน์ต่อ
สุขภาพในการทำตลาด พร้อมออกแบบบรรจุภัณฑ์ให้ดื่มง่าย แตกต่างจากคู่แข่ง และส่งเสริมการเข้าถึง สินค้า
ให้ผู้บริโภครู้จักมากขึ้น 
          2. ข้อเสนอแนะในการนำแนวคิดต้นทุนวงจรชีวิตไปใช้ 
 จากการศึกษาต้นทุนวงจรชีวิตและผลตอบแทนจากตาลโตนด ผู้ประกอบการควรมีความรู้ด้านการ
บริหารจัดการบัญชีสินค้าในเชิงธุรกิจ ซึ่งหมายถึงการเข้าใจต้นทุนที่แท้จริงของสินค้าแต่ละประเภท ทั้งต้นทุน
คงที่ ต้นทุนผันแปร และต้นทุนแฝงอื่น ๆ รวมถึงการบันทึกข้อมูลทางบัญชีอย่างเป็นระบบและตรวจสอบได้ 
เพื่อใช้เป็นข้อมูลในการวิเคราะห์เปรียบเทียบระหว่างต้นทุนและผลตอบแทนจากการจำหน่ายสินค้าในแต่ละ
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ช่วงเวลา นอกจากนี้ ผู้ประกอบการยังต้องพิจารณาปัจจัยแวดล้อมอื่น ๆ ที่มีผลต่อรายได้ เช่น ราคาตลาด 
ความต้องการของผู้บริโภค ฤดูกาลการผลิต การแข่งขัน และต้นทุนวัตถุดิบ ซึ่งล้วนเป็นตัวแปรสำคัญที่อาจ
เปลี่ยนแปลงได้ตามสถานการณ์ นอกจากนี้การกำหนดเป้าหมายด้านอัตรากำไรสุทธิจากการจำหน่ายสินค้า 
เป็นกลยุทธ์ที่ช่วยให้ธุรกิจมีทิศทางที่ชัดเจน ผู้ประกอบการสามารถใช้ข้อมูลต้นทุนและรายได้มาวิเคราะห์เพื่อ
คาดการณ์กำไร วางแผนการผลิตและการตลาดให้มีประสิทธิภาพสูงสุด และตัดสินใจเชิงกลยุทธ์เพื่อให้บรรลุ
เป้าหมายทางธุรกิจที่วางไว้  
         3.  ข้อเสนอแนะในการศึกษาค้นคว้าครั้งต่อไป 
 1) ควรเพิ่มการวิเคราะห์ต้นทุนทางการตลาดดิจิทัลของผลิตภัณฑ์ชุมชนซึ่งอาจใช้กับแนวคิดต้นทุน
วงจรชีวิตเช่นเดิมหรือนำทฤษฎีอ่ืนมาปรับประยุกต์ใช้ในการวิเคราะห์ให้เหมาะสมกับการวางแผนการลงทุน  
 2) ศึกษาเพิ่มในส่วนของการทดสอบการเปลี่ยนแปลงปัจจัยที่มีผลกระทบต่อจุดคุ้มทุนในกรณีต่าง ๆ 
เช่น เมื่อต้นทุนวัตถุดิบทางตรงเพิ่มขึ้น ขณะที่ปัจจัยอื่นคงที่ เมื่อราคาขายเพิ่มขึ้น ขณะที่ปัจจัยอื่นคงที่ และ
เมื่อต้นทุนวัตถุดิบทางตรงและราคาขายเพิ่มขึ้น ขณะที่ปัจจัยอื่นคงที่ ที่อาจช่วยให้ผู้ประกอบการให้เห็นความ
แตกต่างของผลตอบแทนในแต่ละกรณี 
 3) ศึกษาผลขาดทุนจากสินค้ามีตำหนิผลิตภัณฑ์น้ำตาลปึกหรือผลิตภัณฑ์น้ำตาลสดที่เป็นสินค้าเน่า
เสียง่าย เพื่อการแปรรูปเป็นผลิตภัณฑ์ทางเลือกและการวิเคราะห์ต้นทุนของผลิตภัณฑ์ทางเลือกดังกล่าว และ
วิเคราะห์ผลตอบแทน เพื่อการแปรรูปเป็นผลิตภัณฑ์ใหม่และเปรียบเทียบความคุ้มค่าระหว่างการทิ้งสินค้าและ
การนำไปแปรรูปนั้น 
 4) ศึกษาปัจจัยที่เกี่ยวข้องกับการจำหน่าย ในด้านของการจัดจำหน่ายออนไลน์ เพื่อเพิ่มผลตอบแทน 
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