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บทคัดย่อ 
 

  การวิจัยคร้ังนี้มีวัตถุประสงค์ 1) เพื่อศึกษาและเปรียบเทียบความแตกต่างในต้นทุนและผล
กำไรจากการจำหน่ายมัจฉะในธุรกิจร้านคาเฟ่ในตำบลในเมือง จังหวัดขอนแก่น 2) เพื่อเปรียบเทียบ
ผลกำไรจากการจำหน่ายมัจฉะในธุรกิจร้านคาเฟ่ในตำบลในเมือง จังหวัดขอนแก่น 3.) เพื่อประเมิน
ปัจจัยที่มีผลต่อการตั้งราคาขายมัจฉะในธุรกิจร้านคาเฟ่ในตำบลในเมือง จังหวัดขอนแก่น 4) เพื่อให้
ข้อมูลที่เป็นประโยชน์สำหรับการตัดสินใจทางธุรกิจร้านคาเฟ่ของผู้ประกอบการในตำบลในเมือง  
จังหวัดขอนแก่น ผลการศึกษาพบว่า 1) การจำหน่ายมัจฉะ มีความคิดเห็นด้วยเกี ่ยวกับการ
ปฏิบัติงานทางด้านต้นทุน (ค่าใช้จ่าย) โดยรวม อยู่ในระดับปานกลาง (= 3.33) เมื่อพิจารณาแยก
ตามกิจกรรม อยู่ในระดับปานกลาง 3 ด้าน และระดับมาก 1 ด้าน โดยเรียงลำดับค่าเฉลี่ยจากมาก
ไปหาน้อย 3 ลำดับแรก ดังนี้ ต้นทุนแรงงานส่งผลกระทบต่อผลกำไรของท่านมากน้อยเพียงใด (= 
5.00) ต้นทุนการดำเนินกิจการของท่านอยู่ในระดับที่เหมาะสมหรือไม่ ( = 3.33) และต้นทุน
แรงงานมีผลกำไรของท่านหรือไม่ ( = 2.50)  2.) การจำหน่ายมัจฉะ มีความเห็นเกี่ยวกับรายได้
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จากการขาย ด้านรายได้จากการขาย โดยรวมอยู่ในระดับปานกลาง (= 2.94) เมื่อพิจารณาแยก
ตามกิจกรรม อยู ่ในระดับปานกลาง 2 ด้าน และระดับมากที ่สุด 1 ด้าน โดยระดับปานกลาง
เรียงลำดับจากค่าเฉลี่ยจากมากไปหาน้อย 2 ลำดับแรก ดังนี้ รายได้จากการจำหน่ายของท่านได้รับ
ผลกระทบจากต้นทุนที่เพิ่มขึ้นหรือไม่ ( = 3.33) และรายได้จากการจำหน่ายของท่านมีแนวโน้ม
เพิ่มข้ึนเมื่อเทียบกับปีก่อนหรือไม่ (= 3.00) และอยู่ในระดับมากที่สุด 1 ลำดับ ดังนี้ ท่านสามารถ
กำหนดราคาขายที ่เหมาะสมเพื ่อสร้างกำไรได้หรือไม่ ( = 2.50) 3.) การจำหน่ายมัทฉะ มี
ความเห็นเก่ียวกับการมีการปฏิบัติทางด้านการบริหารจัดการต้นทุน โดยรวมอยู่ในระดับปานกลาง (
= 2.73) เมื่อพิจารณาแยกตามกิจกรรม อยู่ในระดับมาก 2 ด้าน และระดับปานกลาง 1 ด้าน โดย
ระดับมากเรียงลำดับค่าเฉลี่ยจากมากไปหาน้อย 2 ลำดับ ดังนี้ ท่านสามารถควบคุมต้นทุนได้อย่างมี
ประสิทธ ิภาพเพียงใด ( = 3.33) และท่านมีการเปรียบเทียบต้นทุนของกิจการท่านกับ
ผู้ประกอบการรายอ่ืนหรือไม่ (= 3.33) และอยู่ในระดับปานกลาง 1 ลำดับ ดังนี้ การใช้เทคโนโลยี
สามารถช่วยลดต้นทุนและเพิ่มกำไรของกิจการได้หรือไม่ ( =  1.54) 4.) การจำหน่ายมัจฉะ มี
ความคิดเห็นเกี่ยวกับการมีการปฏิบัติงานทางด้านผลกำไรที่ได้รับ โดยรวมอยู่ในระดับมาก ( = 
3.88) เมื่อพิจารณาแยกตามกิจกรรม อยู่ในระดับปานกลาง 2 ด้าน และระดับมาก 1 ด้าน โดย
ระดับปานกลางเรียงลำดับค่าเฉลี่ยจากมากไปหาน้อย 2 ลำดับแรก ดังนี้ ผลกำไรของท่านได้รับ
ผลกระทบจากต้นทุนที่เพิ่มขึ้นหรือไม่ ( = 3.33) และท่านเคยประสบภาวะขาดทุนในช่วงปีที่ผ่าน
มาหรือไม่ (= 3.30) และระดับมาก 1 ลำดับ ดังนี้ รายได้จากการจำหน่ายของท่านสอดคล้องกับ
เป้าหมายที่ตั้งไว้หรือไม่ (= 5.00) 
 

คำสำคัญ : การเปรียบเทียบต้นทุน, ผลกำไรจากการจำหน่ายมัจฉะ 
 

Abstract 
 

  This research aims to 1.) study and compare the differences in costs and profits 
from the sale of matcha in café businesses located in Nai Mueang Subdistrict, Khon Kaen 
Province 2.) compare the profits derived from matcha sales in café businesses in the same 
area 3.) assess the factors influencing the pricing of matcha in these businesses; and 4.) 
provide useful information to support business decision-making for café entrepreneurs in 
Nai Mueang Subdistrict, Khon Kaen Province. The findings of the study revealed that 1.) 
opinions on matcha sales in terms of cost management (expenses) were generally at a 
moderate level (= 3.33). When considering individual activities, three were rated at a 
moderate level and one at a high level. The top three items, ranked from the highest to 
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lowest mean score, were as follows: the extent to which labor costs affected profit (= 
5.00) the appropriateness of business operating costs (= 3.33) and whether labor costs 
impacted profit (= 2.50) 2.) In terms of income from matcha sales, the overall opinions 
were at a moderate level (= 2.94) When analyzing by activity, two were at a moderate 
level and one at the highest level. The moderate-level items ranked by mean score were: 
whether revenue from sales was affected by increased costs (  = 3.33) and whether 
revenue had increased compared to the previous year (= 3.00). The item rated at the 
highest level was whether the respondent could set appropriate prices to generate profit 
(  = 2.50) 3.) Regarding cost management practices, the overall opinions were at a 
moderate level (= 2.73). Two activities were rated at a high level and one at a moderate 
level. The high-level items, ranked by mean score, included: the efficiency of cost control 
(= 3.33), and whether there was a comparison of business costs with other entrepreneurs 
(= 3.33). The moderate-level item was the use of technology in reducing costs and 
increasing profits (= 1.54) 4.) Opinions on the profitability of matcha sales were overall 
at a high level (= 3.88) When analyzed by activity, two were at a moderate level and 
one at a high level. The moderate-level items were: whether profit was affected by 
increased costs (= 3.33) and whether the respondent had experienced a loss in the past 
year (= 3.30) The item rated at the highest level was whether the revenue from sales 
aligned with the set target (= 5.00) 
 
Keywords: Cost and Profit Comparison of Matcha Distribution in Mueang KhonKaen 
Subdistrict 
 

บทนำ 
 

ในปัจจุบันธุรกิจเครื่องดื่มและผลิตภัณฑ์จากชาเขียวมัจฉะ (Matcha) มีการเติบโตอย่าง
รวดเร็วและได้รับความนิยมเพิ่มขึ้นทั่วโลก โดยเฉพาะในตลาดเอเชีย ซึ่งชาเขียวมัจฉะได้รับความ
นิยมจากคุณสมบัติที่ดีต่อสุขภาพ เช่น สารต้านอนุมูลอิสระที่มีประโยชน์ต่อร่างกาย ช่วยเสริมสร้าง
ภูมิคุ้มกัน และช่วยลดความเสี่ยงจากโรคต่างๆ อีกทั้งยังมีการนำมัจฉะมาประยุกต์ใช้ในผลิตภัณฑ์
อาหารและเครื่องดื่มต่างๆ ที่ได้รับความนิยม เช่น เครื่องดื่มชาเขียวมัจฉะ ขนม และขนมหวาน
ต่างๆ ซึ่งในประเทศไทย ชาเขียวมัจฉะได้กลายเป็นที่นิยมในกลุ่มคนรุ่นใหม่ที่ห่วงใยสุขภาพ 
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ในจังหวัดขอนแก่น ซึ่งเป็นศูนย์กลางทางเศรษฐกิจของภาคตะวันออกเฉียงเหนือของ
ประเทศไทย ธุรกิจที่เกี่ยวข้องกับการจำหน่ายมัจฉะ เช่น ร้านกาแฟ ร้านจำหน่ายชาเขียว และ
ผลิตภัณฑ์ที่มีการใช้ชาเขียวมัจฉะเป็นส่วนประกอบหลัก ได้รับความนิยมเพิ่มขึ้นอย่างรวดเร็ว 
โดยเฉพาะในกลุ่มผู้บริโภคที่ให้ความสนใจในด้านสุขภาพและอาหารที่มีคุณค่าทางโภชนาการ 
อย่างไรก็ตาม ธุรกิจเหล่านี้มักประสบปัญหาด้านการบริหารจัดการต้นทุนและผลกำไร เนื่องจากการ
คำนวณต้นทุนที่ไม่ถูกต้องและการบริหารจัดการที่ยังขาดประสิทธิภาพ ซึ่งทำให้หลายรายไม่
สามารถคำนวณต้นทุนการผลิตได้อย่างแม่นยำหรือไม่สามารถประเมินผลกำไรได้อย่างชัดเจน ส่งผล
ให้ไม่สามารถวางแผนกลยุทธ์ในการตั้งราคาหรือเพิ่มผลกำไรได้อย่างมีประสิทธิภาพ 

การศึกษาในครั้งนี้จึงมีวัตถุประสงค์เพื่อศึกษาและเปรียบเทียบต้นทุนการผลิตและผลกำไร
จากการจำหน่ายมัจฉะในอำเภอเมืองขอนแก่น โดยจะพิจารณาปัจจัยที่มีผลกระทบต่อการคำนวณ
ต้นทุนและผลกำไรในธุรกิจประเภทต่างๆ เช่น ร้านกาแฟ ร้านอาหาร และการผลิตส่งออก เพื่อนำ
ข้อมูลที่ได้มาช่วยให้ผู้ประกอบการสามารถวางแผนกลยุทธ์ทางธุรกิจที่เหมาะสม รวมถึงการจัดการ
ต้นทุนและผลกำไรอย่างมีประสิทธิภาพ ซึ่งจะช่วยเพิ่มความสามารถในการแข่งขันในตลาดและการ
สร้างผลกำไรในระยะยาว 

การศึกษาในครั้งนี ้จะช่วยให้ผู ้ประกอบการในธุรกิจชาเขียวมัจฉะในจังหวัดขอนแก่น
สามารถมีข้อมูลที่ถูกต้องเกี่ยวกับต้นทุนการผลิตและผลกำไรจากการจำหน่ายชาเขียวมัจฉะ ซึ่งจะ
ช่วยในการตัดสินใจเรื่องการลงทุน การขยายธุรกิจ การเลือกแหล่งวัตถุดิบที่ดีที่สุด และการเลือกกล
ยุทธ์การตลาดที ่เหมาะสม นอกจากนี ้ยังสามารถช่วยให้ผู ้ประกอบการสามารถปรับปรุงการ
ดำเนินงานให้มีประสิทธิภาพยิ่งขึ้น และเพิ่มผลกำไรในระยะยาว 
  จากการทบทวนวรรณกรรมที่เกี ่ยวข้อง พบว่ามีงานวิจัยหลายชิ้นที่ศึกษาในลักษณะ
คล้ายคลึงกัน โดยเฉพาะในธุรกิจที่เกี่ยวข้องกับการจำหน่ายเครื่องดื่มชาและกาแฟ เช่น ชาตรี ชาติ
นนท์ (2562) ในงานวิจัยเรื่อง “การวิเคราะห์ต้นทุนและผลกำไรในธุรกิจร้านกาแฟ: กรณีศึกษาใน
กรุงเทพมหานคร” ซึ่งได้ทำการศึกษาต้นทุนและผลกำไรในธุรกิจร้านกาแฟที่มีการใช้ชาเป็น
ส่วนประกอบหลัก โดยใช้การวิเคราะห์ต้นทุนแบบเต็มรูปแบบ (Full Costing) เพื่อให้เข้าใจถึง
ต้นทุนที่แท้จริงและการคำนวณผลกำไรที่เกิดขึ้นจากการจำหน่ายเคร่ืองดื่มที่มีส่วนผสมของชาเขียว 
ในขณะที่กนกวรรณ ทองคำ (2563) ในงานวิจัยเรื่อง“การวิเคราะห์ต้นทุนการผลิตชาเขียวในภาค
ตะวันออกเฉียงเหนือของประเทศไทย” ได้ทำการศึกษาต้นทุนการผลิตชาเขียวในจังหวัดขอนแก่น 
ซึ่งมีการพิจารณาปัจจัยที่ส่งผลต่อต้นทุนการผลิต เช่น การเลือกแหล่งปลูกชาและเทคนิคการผลิต 
การศึกษาในครั้งนี้จะช่วยเสริมสร้างความเข้าใจในกระบวนการคำนวณต้นทุนและผลกำไรจากการ
จำหน่ายมัจฉะ และสามารถนำผลการศึกษามาใช้ในการวางแผนธุรกิจให้เหมาะสมและมี



 

วารสารพุทธศาสตร์ มจร อุบลราชธานี  ปีท่ี 7 ฉบับท่ี 1 (มกราคม-เมษายน 2568) |    1219 

 

 

ประสิทธิภาพ รวมถึงการเสริมสร้างความสามารถในการแข่งขันของธุรกิจชาเขียวในจังหวัด
ขอนแก่นและพื้นที่อื่นๆ ในประเทศไทยได้อย่างยั่งยืน 
 

วัตถุประสงค์การวิจัย  
  1. เพื่อศึกษาและเปรียบเทียบความแตกต่างในต้นทุนและผลกำไรจากการจำหน่ายมัจฉะ
ในธุรกิจร้านคาเฟ่ ในตำบลในเมือง จังหวัดขอนแก่น 
  2. เพื่อเปรียบเทียบผลกำไรจากการจำหน่ายมัจฉะในธุรกิจร้านคาเฟ่ในตำบลในเมือง  
จังหวัดขอนแก่น 
  3. เพื่อประเมินปัจจัยที่มีผลต่อการตั้งราคาขายมัจฉะในธุรกิจร้านคาเฟ่ในตำบลในเมือง  
จังหวัดขอนแก่น 
  4. เพื่อให้ข้อมูลที่เป็นประโยชน์สำหรับการตัดสินใจทางธุรกิจร้านคาเฟ่ของผู้ประกอบการ
ในตำบลในเมือง จังหวัดขอนแก่น  
 

วิธีดำเนินการวิจัย 
  การวิจัยเรื่องการเปรียบเทียบต้นทุนและผลกำไรจากการจำหน่ายมัจฉะในเขตตำบลเมือง
ขอนแก่นซึ่งผู้วิจัยดำเนินการวิจัยตามลำดับหัวข้อ ดังนี้ 
 1. ประชากรและกลุ่มตัวอย่าง 

ประชากรที่ใช้ในการวิจัย ได้แก่ ผู้ประกอบการธุรกิจคาเฟ่ที่อยู่ในตำบลในเมืองจังหวัด
ขอนแก่น จำนวน 23 คน 

กลุ่มตัวอย่างที่ใช้ในการวิจัย ได้แก่ ผู้ประกอบการธุรกิจคาเฟ่ที่อยู่ในตำบลในเมืองจังหวัด
ขอนแก่น ได้มาจากการกำหนดขนาดกลุ่มตัวอย่างโดยใช้ตารางเครจซี่และมอร์แกน (Krelcie and 
morgan, 1970) แล้วทำการสุ่มแบบแบ่งชั้นภูมิ (Stratified Random Sampling) ได้กลุ่มตัวอย่าง 
จำนวน 23 คน  
 2. เครื่องมือที่ใช้ในการวิจัย 

 2.1 ข้อมูลทั่วไปของผู้ประกอบการจำหน่ายมัจฉะ ลักษณะแบบสอบถามเป็นแบบ
ตรวจสอบรายการ (Checklist) จำนวน 4 ข้อ 

 2.2 ข้อมูลเกี่ยวกับกิจการจำหน่ายมัจฉะ ลักษณะแบบสอบถามเป็นแบบตรวจสอบ
รายการ (Checklist) จำนวน 4 ข้อ 

 2.3 การเปร ียบเท ียบต ้นท ุนและผลกำไรของการจำหน่ายม ัจฉะ  ล ักษณะ
แบบสอบถามเป็นแบบมาตราส่วนประมาณค่า (Rating Scale) จำนวน 10 ข้อ  
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 2.4 ความคิดเห็นเก่ียวกับการพัฒนาธุรกิจจำหน่ายมัจฉะ จำนวน 10 ข้อประกอบด้วย 
ผลกำไรที่คาดวา่จะได้รับ ลักษณะแบบสอบถามเปน็แบบมาตราส่วนประมาณค่า (Rating Scale) 
จำนวน 4 ข้อ 

3. การวิเคราะห์ข้อมูล   
 การวิเคราะห์ข้อมูล ผู้วิจัยได้ทำการวิเคราะห์ข้อมูลด้วยโปรแกรมคอมพิวเตอร์สำเร็จรูป 
ผลการวิเคราะห์ข้อมูลนำเสนอตามลำดับ โดยใช้สถิติ การวิเคราะห์โดยการแจกแจงความถี่ 
(Frequency) ค่าร้อยละ (Percentage) การหาค่าเฉลี่ย ( ) ค่าส่วนเบี่ยงเบนมาตรฐาน (S.D.) 
โดยรวม เพื่อนำไปอธิบายข้อมูลในรูปแบบตารางต่อไป 
 

ผลการวิจัย 
การวิจัยเรื่องการเปรียบเทียบต้นทุนและผลกำไรจากการจำหน่ายมัจฉะในเขตตำบลเมือง

ขอนแก่น ผู้วิจัยสรุปผลการวิจัย ดังนี้ 
1. ข้อมูลเกี่ยวกับต้นทุน (ค่าใช้จ่าย)และรายได้จากการขาย ดังตารางที่ 1,2,3,4 ดังนี้ 

ตารางที่ 1 ข้อมูลเกี่ยวกับต้นทุน (ค่าใช้จ่าย) ดังตาราง 4-3 ความคิดเห็นเกี่ยวกับต้นทุนการ
ดำเนินงาน ต้นทุนแรงงาน ต้นทุนการขนส่ง 

 

ต้นทุน (ค่าใช้จ่าย) 
 

  

 

S.D 
ระดับความ 

คิดเห็น 
1.ต้นทุนการดำเนินกิจการของท่านอยู่ในระดับท่ีเหมาะสมหรือไม่ 3.33 2.05 ปานกลาง 
2. ต้นทุนแรงงานส่งผลกระทบต่อผลกำไรของท่านมากน้อยเพียงใด 5.00 4.00 ปานกลาง 
3. ต้นทุนการขนส่งและจัดเก็บมีผลกระทบต่อกำไรของท่านมากน้อย
เพียงใด 

2.50 0.81 มาก 

4. ต้นทุนแรงงานมีผลต่อผลกำไรของท่านหรือไม่ 2.50 0.67 ปานกลาง 
รวม 3.33 1.88 ปานกลาง 

 

จากตารางที่ 1 พบว่า การจำหน่ายมัจฉะ มีความคิดเห็นเกี่ยวกับต้นทุน (ค่าใช้จ่าย) 
โดยรวมอยู่ในระดับปานกลาง (= 3.33) เมื่อพิจารณาแยกตามกิจกรรม อยู่ในระดับปานกลาง 3 
ด้าน และระดับมาก 1 ด้าน โดยระดับปานกลางเรียงลำดับค่าเฉลี่ยจากมากไปหาน้อย 3 ลำดับแรก 
ดังนี้ต้นทุนแรงงานส่งผลกระทบต่อผลกำไรของท่านมากน้อยเพียงใด (= 5.00) ต้นทุนการดำเนิน
กิจการของท่านอยู่ในระดับที่เหมาะสมหรือไม่ (= 3.33) และต้นทุนแรงงานมีผลต่อผลกำไรของ
ท่านหรือไม่ (= 2.50) และอยู่ในระดับมาก 1 ลำดับ ดังนี้ ต้นทุนการขนส่งและจัดเก็บมีผลกระทบ
ต่อผลกำไรของท่านมากน้อยเพียงใด (=2.50) 
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ตารางที่ 2 ความคิดเห็นเกี่ยวกับรายได้จากการขาย ด้านการดำเนินงานอย่างเป็นระบบแยกตาม
กิจกรรมของกิจการจำหน่ายมัจฉะ 
 

รายได้จากการขาย   S.D ระดับ 
1. รายได้จากการจำหน่ายของท่านมีแนวโน้มเพิ่มขึ้นเมื่อเทียบกับปีก่อนหรือไม่ 3.00 0.96 ปานกลาง 
2. ท่านสามารถกำหนดราคาขายที่เหมาะสมเพื่อสร้างกำไรได้หรือไม่ 2.50 1.50 มากที่สุด 
3. รายได้จากการจำหน่ายของท่านได้รับผลกระทบจากต้นทุนที่เพิ่มขึ้นหรือไม่ 3.33 1.69 ปานกลาง 

รวม 2.94 1.38 ปานกลาง 
 

จากตางรางที่ 2 พบว่า การจำหน่ายมัจฉะ มีความเห็นเกี่ยวกับรายได้จากการขาย ด้าน
รายได้จากการขาย โดยรวมอยู่ในระดับปานกลาง (= 2.94) เมื่อพิจารณาแยกตามกิจกรรม อยู่ใน
ระดับปานกลาง 2 ด้าน และระดับมากที่สุด 1 ด้าน โดยระดับปานกลางเรียงลำดับจากค่าเฉลี่ยจาก
มากไปหาน้อย 2 ลำดับแรก ดังนี้ รายได้จากการจำหน่ายของท่านได้รับผลกระทบจากต้นทุนที่
เพิ่มขึ้นหรือไม่ (= 3.33) และรายได้จากการจำหน่ายของท่านมีแนวโน้มเพิ่มขึ้นเมื่อเทียบกับปี
ก่อนหรือไม่ (= 3.00) และอยู่ในระดับมากที่สุด 1 ลำดับ ดังนี้ ท่านสามารถกำหนดราคาขายที่
เหมาะสมเพื่อสร้างกำไรได้หรือไม่ (= 2.50) 
ตารางที่ 3 ความคิดเห็นเกี่ยวกับการปฏิบัติงานทางการบริหารจัดการต้นทุน  ด้านการดำเนินงาน
อย่างเป็นระบบแยกตามกิจกรรมของกิจการจำหน่ายมัจฉะ 

 

การบริหารจัดการต้นทุน 
 

  

 

S.D 
ระดับความ 

คิดเห็น 
1. ท่านสามารถควบคุมต้นทุนได้อย่างมีประสิทธิภาพเพียงใด 3.33 2.05 มาก 
2. ท่านมีการเปรียบเทียบต้นทุนของกิจการท่านกับผู้ประกอบการรายอื่นหรือไม่ 3.33 1.69 มาก 
3. การใช้เทคนิคโนโลยีสามารถช่วยลดต้นทุนและเพิ่มกำไรของกิจการได้หรือไม่ 1.54 2.00 ปานกลาง 

รวม 2.73 1.91 มาก 
 

 จากตาราง 3 พบว่า การจำหน่ายมัทฉะ มีความเห็นเกี่ยวกับการมีการปฏิบัติทางด้านการ
บริหารจัดการต้นทุน โดยรวมอยู่ในระดับปานกลาง (= 2.73) เมื่อพิจารณาแยกตามกิจกรรม อยู่
ในระดับมาก 2 ด้าน และระดับปานกลาง 1 ด้าน โดยระดับมากเรียงลำดับค่าเฉลี่ยจากมากไปหา
น้อย 2 ลำดับ ดังนี้ ท่านสามารถควบคุมต้นทุนได้อย่างมีประสทิธิภาพเพียงใด (= 3.33) และท่าน
มีการเปรียบเทียบต้นทุนของกิจการท่านกับผู้ประกอบการรายอื่นหรือไม่ ( = 3.33) และอยู่ใน
ระดับปานกลาง 1 ลำดับ ดังนี้ การใช้เทคโนโลยีสามารถช่วยลดต้นทุนและเพิ่มกำไรของกิจการได้
หรือไม่ (= 1.54) 
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ตารางที่ 4 ความคิดเห็นเกี่ยวกับผลกำไรที่ได้รับ  ด้านการดำเนินงานอย่างเป็นระบบแยกตาม
กิจกรรมของกิจการจำหน่ายมัจฉะ 

 

ผลกำไรที่ได้รับ 
 

  

 

S.D 
ระดับความ 

คิดเห็น 
1. รายได้จากการจำหน่ายของท่านสอดคล้องกับเป้าหมายที่ตั้งไว้หรือไม่ 5.00 2.00 มาก 
2. ผลกำไรของท่านได้รับผลกระทบจากต้นทุนที่เพิ่มขึ้นหรือไม่ 3.33 1.69 ปานกลาง 
3. ท่านเคยประสบภาวะขาดทุนในช่วงปีที่ผ่านมาหรือไม่ 3.30 1.24 ปานกลาง 

รวม 3.88 1.64 มาก 
 

 จากตาราง 4 พบว่า การจำหน่ายมัจฉะ มีความคิดเห็นเกี่ยวกับการมีการปฏิบัติงาน
ทางด้านผลกำไรที่ได้รับ โดยรวมอยู่ในระดับมาก (= 3.88) เมื่อพิจารณาแยกตามกิจกรรม อยู่ใน
ระดับปานกลาง 2 ด้าน และระดับมาก 1 ด้าน โดยระดับปานกลางเรียงลำดับค่าเฉลี่ยจากมากไป
หาน้อย 2 ลำดับแรก ดังนี้ ผลกำไรของท่านได้รับผลกระทบจากต้นทุนที่เพิ่มขึ้นหรือไม่ ( = 3.33) 
และท่านเคยประสบภาวะขาดทุนในชว่งปทีี่ผ่านมาหรือไม่ (= 3.30) และระดับมาก 1 ลำดับ ดังนี้ 
รายได้จากการจำหน่ายของท่านสอดคล้องกับเป้าหมายที่ตั้งไว้หรือไม่ (= 5.00) 
 

อภิปรายผล 
การวิจัยเรื่อง การเปรียบเทียบต้นทุนและผลกำไรจากการจำหน่ายมัจฉะในตำบลในเมือง

จังหวัดขอนแก่น มีประเด็นที่สามารถนำมาอภิปรายผลได้ดังนี้ 
1. ผู ้ประกอบการจำหน่ายมัจฉะ ส่วนใหญ่เป็นเพศหญิง ช่วงอายุ 25-35 ปี ระดับ

การศึกษา ปริญญาตรี ประสบการณ์จำหน่ายมัจฉะ 1-3 ปี เป็นการจำหน่ายแบบร้านคาเฟ่ส่วนใหญ่
จะเป็นกิจการร้านคาเฟ่ขนาดกลาง และมีการจำหน่ายผลิตภัณฑ์สำเร็จรูปและวัตถุดิบ 

2. ต้นทุนการดำเนินธุรกิจมัจฉะ ต้นทุนหลักในการดำเนินธุรกิจมัจฉะแบ่งออกเป็น 3 ส่วน 
ได้แก่ ต้นทุนวัตถุดิบ ต้นทุนแรงงานและต้นทุนอื่นๆ เช่น ค่าเช่าสถานที่ ค่าสาธารณูปโภค และค่า
การตลาด โดย ต้นทุนวัตถุดิบเป็นองค์ประกอบที่มีผลต่อคุณภาพของสินค้าและต้นทุนรวมมากที่สุด 
เนื่องจากผงมัจฉะมีระดับคุณภาพที่แตกต่างกัน ผงมัจฉะแท้ที่นำเข้าจากญี่ปุ่นจะมีราคาสูงกว่าผง
มัจฉะที่ผลิตภายในประเทศ ทำให้ต้นทุนต่อแก้วแตกต่างกันอย่างมาก ต้นทุนแรงงานขึ้นอยู่กับขนาด
ของร้าน ร้านที่ดำเนินการโดยเจ้าของเพียงคนเดียวจะมีต้นทุนแรงงานต่ำกว่าร้านทีต่้องจ้างพนกังาน
หลายคน ค่าเช่าสถานที่ก็เป็นต้นทุนที่สำคัญ โดยร้านที่ตั้งอยู่ในทำเลดี เช่น ศูนย์การค้า หรือย่าน
ชุมชน อาจมีค่าเช่าสูงแต่ได้เปรียบเรื่องยอดขายมากกว่าร้านที่อยู่ในทำเลที่คนสัญจรน้อย 

3. ผลกระทบของทำเลที่ตั ้งต่อยอดขายและกำไร ทำเลที่ตั ้งมีผลต่อปริมาณลูกค้าและ
รายได้โดยตรง ร้านที่ตั้งอยู่ในพื้นที่ที่มีคนสัญจรสูง เช่น ใกล้มหาวิทยาลัย โรงเรียน อาคารสำนักงาน 
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หรือศูนย์การค้า มักมียอดขายสูงกว่าร้านที่อยู่ในซอยลึกหรือในพื้นที่ที่มีคนเดินผ่านน้อย อย่างไรก็
ตาม ค่าเช่าพื้นที่ในทำเลดีมักจะสูงขึ้นตามไปด้วย ดังนั้น ร้านต้องคำนวณว่ารายได้ที่เพิ่มข้ึนสามารถ
ชดเชยกับค่าเช่าที่สูงขึ้นได้หรือไม่ สำหรับร้านที่มีทำเลไม่ดี สามารถใช้การตลาดออนไลน์เพื่อดงึดูด
ลูกค้าให้เดินทางมาซื้อได้ โดยการโปรโมตผ่านโซเชียลมีเดีย หรือให้บริการเดลิเวอรีผ่านแพลตฟอร์ม
ต่างๆ 

4. การควบคุมต้นทุนและการเพิ่มประสิทธิภาพในการดำเนินธุรกิจ การควบคุมต้นทุนเป็น
กลยุทธ์สำคัญในการเพิ่มอัตรากำไร ร้านค้าสามารถลดต้นทุนได้โดย การซื้อวัตถุดิบในปริมาณมาก
เพื่อให้ได้ราคาส่ง หรือการเลือกใช้ซัพพลายเออร์ที่ให้ราคาดีและมีคุณภาพสม่ำเสมอ การลดของเสีย
จากวัตถุดิบ เช่น การนำมัจฉะที่เหลือจากการชงไปใช้ในเมนูอื่น ช่วยลดต้นทุนและเพิ่มรายได้ การ
บริหารแรงงานให้เหมาะสม เช่น การจัดตารางพนักงานให้เหมาะสมกับช่วงเวลาที่มีลูกค้าจำนวน
มาก ช่วยลดค่าใช้จ่ายด้านแรงงานได้ การลงทุนในอุปกรณ์ที่มีคุณภาพ เช่น เครื่องชงมัจฉะที่มี
ประสิทธิภาพสูง สามารถช่วยลดต้นทุนในระยะยาวจากการลดการสูญเสียของวัตถุดิบ 

5. การแข่งขันในตลาดและการสร้างความแตกต่างของร้าน ตลาดมัจฉะมีการแข่งขันสูง 
โดยมีทั้งร้านค้าทั่วไป ร้านแฟรนไชส์ และคาเฟ่พรีเมียม การสร้างจุดขายที่แตกต่างเป็นสิ่งสำคญัใน
การดึงดูดลูกค้า ร้านที่มีเอกลักษณ์ เช่น การใช้มัจฉะเกรดพรีเมียม สูตรเฉพาะของทางร้าน หรือการ
นำเสนอเมนูใหม่ ๆ ที่แตกต่างจากตลาดทั่วไป จะช่วยให้ร้านมีความโดดเด่น การตกแต่งร้านให้
สวยงามหรือมีธีมที่ชัดเจนสามารถช่วยดึงดูดกลุ่มลูกค้าที่ชื่นชอบการถ่ายรูปและแชร์บนโซเชียล
มีเดีย ซึ่งเป็นการตลาดที่มีต้นทุนต่ำและมีประสิทธิภาพ การให้บริการที่ดีและเป็นกันเองช่วยให้
ลูกค้ารู้สึกประทับใจและกลับมาซื้อซ้ำ 
  
องค์ความรู้ที่ได้จากการศึกษา 

ปัจจัยสำคัญที ่ส่งผลต่อต้นทุนและกำไรของผู ้ประกอบการ ได้แก่ ต้นทุนค่าวัตถุดิบ 
ค่าแรงงาน ค่าขนส่ง และต้นทุนทางอ้อมอื่นๆ ผู้ประกอบการที่สามารถลดต้นทุนค่าวัตถุดิบและค่า
ขนส่งได้มากกว่าจะมีอัตรากำไรที่สูงกว่าผู้ประกอบการรายอ่ืน นอกจากนี้ การเลือกแหล่งวัตถุดิบที่
มีคุณภาพสูงในราคาที่เหมาะสมจะช่วยให้สามารถควบคุมต้นทุนและสร้างความได้เปรียบในการ
แข่งขัน 

 

เอกสารอ้างอิง 

 

รัชดาภรณ์ เสมาขันธ(์2566), ความเก่ียวข้องกับการตัดสินใจของกําไรสุทธิและมูลค่าตามบัญชวีิธี
มูลค่ายุติธรรม https://so06.tcithaijo.org (สืบคน้วันที่ 25 มีนาคม 2568). 

https://so06.tcithaijo.org/index.php/JMDUBRU/article/view/265946/177977


 

1224     | MCU Ubonratchathani Journal of Buddhist Studies, Vol.7 No.1 (January-April 2025) 

 

ขวัญธณัษพร วัชระปัณฑิตากุล (2565) กรอบแนวคิดของกลยุทธ์ที่มีต่อการประยุกต์ต้นทุนตาม
เป้าหมาย ระบบบญัชบีริหารและผลการปฏิบัติงาน https://so02.tci-
thaijo.org/index.php (สืบคน้วันที่ 25 มีนาคม 2568). 

รัชดาภรณ์ เสมาขันธ์ (2563) ปัจจัยที่มีผลต่อการประยุกต์ใช้มาตรฐานการรายงานการเงินและ
ปัจจัยที่มีผลต่อลักษณะคุณภาพกำไร https://so05.tci-thaijo.org/ (สบืค้นวนัที่ 25 
มีนาคม 2568). 

เปรมารัช วิลาลัย(2563) การจดัการกำไรผ่านการใช้ดลุยพินจิในการสร้างรายการทางธุรกิจและการ
จัดการกำไรผา่นรายการคงค้าง กับความสามารถในการทำกำไรในอนาคต 
https://libdoc.dpu.ac.th/thesis/Premarat.Vil.pdf (สืบค้นวันที่ 25 มีนาคม 2568). 

สุภาวดี พนิิจ(2561) ประสิทธิผลของข้อมูลการบัญชี บริหารทีม่ีผลต่อความสามารถในการทาํกําไร
ทางธุรกิจ https://dspace.spu.ac.th/ (สืบคน้วันที่ 25 มีนาคม 2568). 

ปพฤกษ์บารมี อุตสาหะวาณชิกจิ(2560) การบัญชีต้นทุนคุณภาพและผลการดำเนนิงานทาง
การตลาด: หลักฐานเชิงประจักษ์จากธุรกิจที่ได้รับ ISO9000 ในประเทศไทย 
https://so02.tci-thaijo.org/ (สืบค้นวนัที่ 25 มีนาคม 2568). 

เมธาวี จันทรา(2557) การศึกษาโอกาสและความเปน็ได้ของธุรกิจการผลิตและการจัดจำหนา่ย
ผลิตภัณฑ์จากชาเขียวผง ภายใต้แบรนด์ "Chama" 
https://archive.cm.mahidol.ac.th 

กันยา หอแก้ว(2555) ส่วนประสมการตลาดที่มีผลต่อพฤติกรรมการซื้อเครื่องดื่มชาเขียว 
https://ir.stou.ac.th/handle/ (สืบคน้วันที่ 25 มีนาคม 2568). 

ปรีเปรม นนทลีรักษ์ (2551) ความสําเร็จของการประยุกต์ใช้การบัญชีต้นทุนคุณภาพของบริษัทที่
ได้รับรอง มาตรฐานระบบการบริหารงานคุณภาพ ISO 9000 ในประเทศไทย 
https://so05.tci-thaijo.org/index.php (สืบคน้วันที่ 25 มีนาคม 2568). 

 

https://so02.tci-thaijo.org/index.php
https://so02.tci-thaijo.org/index.php
https://so05.tci-thaijo.org/index.php/DPUSuthiparithatJournal/article/view/244356
https://libdoc.dpu.ac.th/thesis/Premarat.Vil.pdf
https://dspace.spu.ac.th/items/a9526707-27aa-4b7a-99cc-edec92ddc149
https://so02.tci-thaijo.org/index.php/GSC/article/view/94104
https://archive.cm.mahidol.ac.th/handle/123456789/447
https://ir.stou.ac.th/handle/123456789/8236
https://so05.tci-thaijo.org/index.php/DPUSuthiparithatJournal/article/view/245948

